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About PrivCo PrivCo is the premier source for business and financial research on major, non-publicly traded corporations, including family owned, private equity owned, venture backed, and international unlisted companies. PrivCo's Private Company reports include:       



Financials & Statistics: Annual Revenues, Employee Counts, Productivity Charts (Excel-ready!) Detailed Funding and VC Investment Activity with Funding Round breakdowns, deal terms, and analysis Detailed M&A deal data with FULL deal reports including multiples, deal advisors, and more Detailed Business Descriptions including key products and services, brands, major milestones, business strategy, and business model analysis Competitors and Private and Public Company comparables (assist in competitive analysis and company valuations) Public/Private History (PPH) tables that map go private/go public activity such as Leveraged Buyouts and IPO attempts Bankruptcy & Restructuring tables with detailed notes and filing-accurate information



There are over 150,000 firms in the U.S. that generate over $10 million in annual revenues yet traditional business media focuses almost exclusively on the same 15,000 publicly traded companies. By combining the very best financial analysis, editorial quality review, market research, and our proprietary data technology, PrivCo is dedicated to producing intelligent, in-depth business and financial research on the other 90% of major corporations. For full access to the PrivCo database, which contains thousands of other PrivCo Private Company Financial Reports, contact [email protected] or call 212-645-1686 to speak with a PrivCo sales representative. This report contains proprietary research by PrivCo Media, LLC. and is subject to copyright by PrivCo. Use is subject to Terms of Use and Legal Disclaimers which can be found in full at www.privco.com. Copying and redistribution is prohibited without permission of the publisher. PrivCo's Private Company Financial reports are designed to provide factual information and all information contained in this publication has been gathered from sources deemed reliable but its accuracy cannot be guaranteed. PrivCo is not a registered investment advisor, and under no circumstances shall any of the information provided herein be construed as a buy/sell recommendation or investment advice of any kind. Copyright© 2016 PrivCo Media, LLC. All rights reserved.



2015 Private Tech M&A Highlights TECH M&A DEAL COUNT SOARS 38.7% IN 2015 2015 proved to be a very healthy year for tech acquisitions in the private sector, with overall deal count up 38.7% year-over-year, and up 14.8% from 2012 – the last year we saw this level of activity. Internet and software companies led the way, accounting for 51% of deals. Q2 and Q3 once again saw the most activity, combining for nearly 55% of all transactions.



TOTAL DOLLAR VOLUME LEVELS OUT, STILL UP 19% After a burgeoning 2014 in which total deal dollar volume grew an astounding 62%, dollar volume leveled off in 2015. Although less impressive, private tech M&A dollar volume still grew 19%. Growing at half the rate of total deal count, the implication is that 2015 saw a higher quantity of smaller deals and less blockbusters, though 2015 did have its version of 2014’s landmark WhatsApp acquisition as Dell picked up EMC for $67 billion. Other notable deals included the $9.1 billion acquisition of SunGard Data Systems by Fidelity, and private equity giant Carlyle Group spending $8 billion on data storage and management provider Veritas Software.



MICROSOFT OVERTAKES GOOGLE AS TOP TECH ACQUIRER For the last two years, Google has been the top acquirer of private tech companies, but Microsoft has managed to end that streak in 2015. Microsoft jumped from 5th place in last year’s ranking to 1st place this year, making several notable acquisitions including cloud security firm Adallom, and machine learning startup Equivio. Google fell to 3rd place. IBM also made headway in the ranking, moving up from 15th place last year all the way to 2nd place this year. Facebook notably fell ten places to 13th after having a very active 2014.



YAHOO FALLS OUT OF THE TOP 20 AFTER M&A CRITICISM After a very active 2014 in which Yahoo ranked second on our list, the company has fallen entirely out of the top 20 acquirers ranking in what has been a quiet year for the sprawling digital media empire. Marissa Mayer received a wave of public criticism for Yahoo’s recent M&A history – most notably from activist investor Starboard Value – snatching up startups left and right without a coherent strategy on how to profitably integrate those companies into Yahoo’s existing businesses. In a final twist of irony, Yahoo finds itself for sale in 2016, with the most likely potential suitors including large media companies such as Verizon and Comcast.



INTEL CAPITAL MAKES RETURN TO THE TOP WITH 12 TECH EXITS The VC arm of Intel topped our 2014 ranking before dropping to 6th place last year. In 2016 the company finds itself back on top with several notable exits including cloud computing management software provider Virtustream (acquired by EMC Corp for $1.2 billion), and big data analytics startup ColdLight Solutions (acquired by PTC, Inc. for $105 million). Accel Partners, our most successful venture capital firm last year, fell to 10th place. Google Ventures reinvented itself as GV but held strong in our ranking, placing 2nd for another year.



“UNICORNS” COME BACK DOWN TO EARTH After bursting out onto the scene last year with 38 acquired companies valued at $1 billion or more (up from 17 the year before), 2015 saw this number fall to 25. This comes on the heels of more debate and skepticism surrounding billion dollar valuations for private companies. However, 13% of acquired security technology companies carried a price tag of $1 billion or more, a far greater percentage than any other tech subsector.



ACQUIRERS LOOK FOR MORE MATURE COMPANIES Last year, 69% of tech startups were acquired before their Series C round of funding, and 47% were acquired before a Series B round. This year those numbers have dropped to 59% and 41%, respectively. It seems that acquirers have decreased appetite for risk and are looking for more established companies that are profitable or at least have profitability in sight, whereas the trend over the past few years could be boiled down to one word: growth.



CLOUD COMPUTING SEES BIG JUMP WHILE SOFTWARE & INTERNET CONTINUE DOMINANCE Our Communications, Networking & Storage Technology subsector, which includes cloud computing companies, saw the biggest year-over-year increase, moving from just 4.4% of acquisitions last year to 14.4% this year. Software and internet companies maintained their stronghold, accounting for just over 50% of tech deals. IT Tech stayed put in third place with just under 11% of transactions.



GOLDMAN SACHS, FENWICK & WEST TOP ADVISOR RANKINGS For the third consecutive year, Goldman Sachs leads our financial advisor rankings as the most active firm in private tech deals. Morgan Stanley and Bank of America Merrill Lynch both made big jumps from 9th place into the top 5. JPM held strong falling only one place from 2nd to 3rd place. Notably, Citi and Nomura both made it in the top 20 despite not placing in the ranking last year. There was a shuffle at the top of our legal advisor rankings, but 4 of the top 5 firms remain unchanged, with DLA Piper the only newcomer to the club, moving from 6th place to 5th. Kirkland & Ellis moved from 1st place to 3rd, and Fenwick & West made the jump from 2nd to 1st place. Jones Day, Skadden, Latham & Watkins, Shearman & Sterling, and O’Melveny & Myers round out the top 10.



SAN FRANCISCO AND NEW YORK STILL TOP 2 TECH DESTINATIONS San Francisco and New York maintained the top 2 spots in our cities ranking, with Austin coming in 3rd place, and London (UK) coming in 4th. Other international cities on the list included Bangalore (#7), Paris (#10), and Copenhagen (#14). Our top 4 states for tech deals were unchanged, with California, New York, Massachusetts, and Texas each holding onto their ranking. Virginia bumped Washington from the #5 spot and Florida notably fell from #7 to #16. The US, UK, Canada, and Germany continued to lead the way for countries, and India bumped France from the #5 spot.



Deals by Month, Quarter: 2015



Top Acquirers of Private Tech Companies: 2015 by Number of Acquisitions



Top Acquirers of Private Tech Companies: 2015 by Number of Acquisitions



VC Investors With Most Tech Exits: 2015 by Number of Exits



VC Investors With Most Tech Exits: 2015 by Number of Exits



Last Funding Round Raised Before Exit: 2015



Deal Size by Sector: 2015



Deal Size by Sector: 2015



Private Tech Company Acquisitions by Sector



Top Acquirers by Sector: 2015



Top Acquirers by Sector: 2015



Top 25 Largest Deals of 2015 By Transaction Amount



Top 25 Largest Deals of 2015 By Transaction Amount



Top Legal Advisors in Tech: 2015 by Number of Deals



Top Legal Advisors in Tech: 2015 by Number of Deals



Top Financial Advisors in Tech: 2015 by Number of Deals



Top Financial Advisors in Tech: 2015 by Number of Deals



Most Deals by City and State: 2015 by Number of Deals



Exits by Country: 2015 by Number of Deals



DEAL DETAILS & TERM SHEETS TOP 100 LARGEST DEALS 2015



Dell Inc. Acquires EMC Corporation Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



October 2015



Completed



100%



$67,000,000,000



Acquisition, Take Private



Cash



Target



Buyers



EMC Corporation



Dell Inc.



Hopkinton, Massachusetts, United States Industry: Scientific Instruments, Sensors & Components Advisor: Evercore Partners Inc. Advisor: Morgan Stanley Advisor: Needham & Company Advisor: Skadden, Arps, Slate, Meagher & Flom LLP



Round Rock, Texas, United States Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Barclays PLC Advisor: Citi Markets & Banking Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: J.P. Morgan Advisor: RBC Capital Markets Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz Silver Lake Partners Menlo Park, California, United States Advisor: J.P. Morgan MSD Capital, L.P. New York, New York, United States Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz Temasek Holdings Pte Ltd. Singapore



Deal Amount Deal Price



$67,000,000,000



Enterprise Value (EV)



$67,000,000,000



Financials for Target: EMC Corporation



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.5x



EV / A



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



3.3x



EV / SE



Revenues 2015



N/A



EV / R



2.7x



EV / R



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



24.7x



EV / E



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



Negative



EV / CF



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



16.6x



EV / EBITDA



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



16.6x



EV / OI



2015



Premiums PreRumor Premium



28%



Purchase Premium (Discount)



28%



Price Per Share Paid



$33.15



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Dell Inc. Dell is a privatelyheld, private equitybacked information technology and electronics company that offers a broad range of products and services. Dell's services include sales of personal computers and workstations, personal electronics, software and hosted services. Dell was incorporated in 1984 and was founded by Michael Dell. The company is headquartered in Round Rock, Texas. Business Description for Buyer: Silver Lake Partners Silver Lake is a Menlo Park, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Silver Lake considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Business Description for Buyer: MSD Capital, L.P. MSD Capital, L.P. is a New York, New Yorkbased private equity firm.Established in 1998,MSD Capital, L.P. is an investment firm primarily focused on the following investment activities: Publiclytraded securities, Traditional private equity activities, Real estate, Special opportunities, and Partnership Investments.  Publiclytraded securities: MSD Capital, L.P. makes long term equity investments in a limited number of outstanding companies, both in the United States and abroad. MSD Capital, L.P. also makes debt investments including the maintenance of convertible bond portfolio. Traditional private equity activities: the company's strategies includes buyouts of private companies and divisions of public or private companies, acquisitions of public companies through going private transactions; and purchases of equity or mezzanine securities from public or private companies seeking equity capital or persons, families, and funds seeking liquidity on existing investments. MSD Capital, L.P seeks to make both growth and control investments. The transaction size is typically $100 million  $250 million. Real estate: MSD Capital, L.P. makes equity and debt investments in a properties, portfolios, joint ventures, and operating companies. The target investments include luxury hotels, commercial and multifamily properties, land development, mezzanine debt, real estatebacked loan and property portfolios. Special opportunities: MSD Capital, L.P. invests in distressed debt, including the purchase of bank debt, high yield bonds and trade claims of distressed companies; equity restructurings including special situation equity investments like liquidations, postbankruptcy equities, and litigations claims; direct investments including bridge loans, mezzanine financings, and DIPs for assetrich companies in search of nearterm liquidity; and merger arbitrage. Partnership Investments group: MSD Capital, L.P. invests in those hedge funds that employ such strategies: Valueoriented equity long/short (and longbiased) funds that invest based on extensive fundamental research; Fundamentally oriented eventdriven/distressed or special situation funds; Multistrategy funds that may be comprised of several of these types of strategies. MSD Capital, L.P. doesn't invest in hedge funds whose strategies including global macro, highly levered fixedincome arbitrage, CTAs or managed futures strategies as well as quantitative funds.  MSD Capital's team has approximately 80 people working in the firm's offices in New York, Santa Monica and London. Business Description for Buyer: Temasek Holdings Pte Ltd. Temasek Holdings Pte Ltd. is a Singapore sovereign wealth fund. Founded in 2000, Temasek Holdings Pte Ltd. considers seed, early stage, middle stage and expansion investments as well as late stage, mezzanine investments, buyouts and acquisitions. Deal Notes VMware, EMC's main operation, will remain a public company. $24.05 in cash plus tracking shares per stock given to existing EMC shareholders. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Fidelity National Information Services, Inc. Acquires SunGard Data Systems, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



August 2015



Completed



100%



$9,100,000,000



Acquisition, Divestiture



Cash, Stock



Target



Buyer



Sellers



SunGard Data Systems, Inc.



Fidelity National Information Services, Inc.



Silver Lake Partners



Wayne, Pennsylvania, United States Industries: Application Software, Education, Training & Language Software, Financial & Accounting Software Advisor: Barclays PLC Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: J.P. Morgan Advisor: Shearman & Sterling LLP Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc.



Menlo Park, California, United States



Jacksonville, Florida, United States Stake Acquired: 100 % Advisor:  Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Centerview Partners LLC Advisor: Willkie Farr & Gallagher LLP



Bain Capital, LLC Boston, Massachusetts, United States The Blackstone Group New York, New York, United States Goldman Sachs Capital Partners New York, New York, United States Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) New York, New York, United States Providence Equity Partners LLC Providence, Rhode Island, United States TPG Capital LP Fort Worth, Texas, United States



Deal Amount Deal Price



$9,100,000,000



Enterprise Value (EV)



$9,100,000,000



Financials for Target: SunGard Data Systems, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.4x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



44.4x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.2x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



144.4x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



24.9x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



104.6x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: SunGard Data Systems, Inc. Headquartered in Wayne, Pennsylvania, SunGard is a privatelyheld software and technology services company which operates through four divisions, Availability Services, Financial Systems, Higher Education and Public Sector. Founded in 1983, SunGard offers software and processing solutions as well as disaster recovery services, managed IT services, information availability consulting services and business continuity management software to financial services, higher education and the public sector. Business Description for Seller: Silver Lake Partners Silver Lake is a Menlo Park, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Silver Lake considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Business Description for Seller: Bain Capital, LLC   Bain Capital, LLC is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, at first affiliated with the major management consulting firm Bain & Co., Bain Capital, Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions, though Bain Capital's typical investments are in late stage cash flow positive companies, including middle market to large cap takeprivate transactions. Among Bain Capital's notable alumni are a founding partner, former Massachusetts Governor Mitt Romney. Bain Capital was long ago spun off as an independent investment firm by Bain & Co. Bain Capital has long been known for its outsize returns to investors, as well as for charging higher fees than most private equity competitors. Bain Capital made investors take fees of 30% of gains (above a minmum "hurdle rate" of 10%), as well as an annual management fee of 2% of all money invested. In 2011, Bain Capital began to lower its fees, beginning with a new Asia focused fund. Investors were offered one of two choices, both resulting in lower fees than Bain Capital previously had demanded. Option 1 was to pay just 20% of the fund's profits (after a 7% annual hurdle rate) plus a 2% annual management fee, or Option 2 was to pay Bain Capital 30% of the fund's investment gains, with an annual management fee of just 1% (after a 10% annual hurdle rate). Business Description for Seller: The Blackstone Group The Blackstone Group, Private Equity Group is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1987, The Blackstone Group, Private Equity Group considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and PIPE transactions. Business Description for Seller: Goldman Sachs Capital Partners Goldman Sachs Capital Partners is a private equity investment arm of Goldman Sachs. Goldman Sachs Capital Partners was founded in 1991 and is headquartered in New York, New York. Business Description for Seller: Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1976, Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Business Description for Seller: Providence Equity Partners LLC Providence Equity Partners Inc. is a Providence, Rhode Islandbased private equity firm. Founded in 1989, Providence Equity Partners Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts, acquisitions and PIPE transactions. Business Description for Seller: TPG Capital LP TPG Capital is the global buyout group of TPG, a private investment firm founded in 1992 with offices in San Francisco, London, Hong Kong, New York, Fort Worth, Washington, D.C., Melbourne, Moscow, Mumbai, Paris, Luxembourg, Beijing, Shanghai, Singapore, and Tokyo. TPG Capital has extensive experience with global public and private investments executed through leveraged buyouts, recapitalizations, spinouts, joint ventures, and restructurings. In March 2011, TPG Capital's parent TPG Holdings sold nearly 5% of itself to sovereignwealth funds operated by Kuwait and Singapore. The stake purchase deals valuesd TPG Capital at about $11 billion. TPG Capital's raise of several hundred million dollars for a stake in the private equity firm's management company likely put off any plans for an IPO for TPG Capital or TPG Holdings, according to PrivCo sources inside the firm. Deal Notes FIS will issue a combination of cash and shares valuing the company at an enterprise value of $9.1 billion, including the assumption of debt. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Carlyle Group Acquires Veritas Software Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



August 2015



Completed



100%



$8,000,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Divestiture



Cash



Target



Buyers



Seller



Veritas Software



Carlyle Group



Symantec Corporation



Mountain View, California, United States Industries: Communications, Networking & Storage Technology, Database Storage & Management Software



Washington, District Of Columbia, United States Advisor: Allen & Overy LLP Advisor: Alston & Bird LLP Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Covington & Burling LLP Advisor: Latham & Watkins LLP Advisor: Morgan Stanley Advisor: Ropes & Gray LLP Advisor: Sidley Austin LLP Advisor: UBS Investment Bank



Mountain View, California, United States Advisor: Baker & McKenzie LLP Advisor: Fenwick & West LLP Advisor: Skadden, Arps, Slate, Meagher & Flom LLP



GIC Private Limited Singapore Deal Amount Deal Price



$8,000,000,000



Enterprise Value (EV)



$8,000,000,000



Financials for Target: Veritas Software



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Carlyle Group Carlyle Group is a Washington, United Statesbased private equity firm. Founded in 1987, Carlyle Group considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. In 2011 Carlyle Group filed for an IPO, which would make it one of a small handful of private equity firms to be publicly traded. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Vista Equity Partners Acquires Solera Holdings, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



100%



$6,500,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyers



Solera Holdings, Inc.



Vista Equity Partners



Westlake, Texas, United States Industry: Computer & Electronics Repair Services Advisor: Centerview Partners LLC Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: Rothschild & Co. Advisor: Sullivan & Cromwell LLP



San Francisco, California, United States Advisor: J.P. Morgan Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP Koch Industries Private Equity Wichita, Kansas, United States Goldman Sachs Capital Partners New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$6,500,000,000



Enterprise Value (EV)



$6,500,000,000



Financials for Target: Solera Holdings, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.7x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



28.5x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



5.7x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



Negative



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



Negative



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



17.5x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



31.2x



EV / OI



    



2015



Premiums Purchase Premium (Discount)



53%



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Vista Equity Partners Vista Equity Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Vista Equity Partners considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Business Description for Buyer: Koch Industries Private Equity Koch Industries Private Equity is a private equity investment arm of Koch Industries that specializes in buyouts & acquisitions. Koch Industries Private Equity was founded in 2002 and is headquartered in Wichita, Kansas. Business Description for Buyer: Goldman Sachs Capital Partners Goldman Sachs Capital Partners is a private equity investment arm of Goldman Sachs. Goldman Sachs Capital Partners was founded in 1991 and is headquartered in New York, New York. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Didi Kuaidi Acquires Hangzhou fast Di Technology Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



February 2015



Completed



100%



$6,000,000,000



Acquisition, Merger



Target



Buyer



Hangzhou fast Di Technology



Didi Kuaidi



Xihu, China Industry: Mobile Applications Advisor: China Renaissance Partners



Beijing, China Stake Acquired: 100 % Advisor: China Renaissance Partners



Deal Amount Deal Price



$6,000,000,000



Enterprise Value (EV)



$6,000,000,000



Financials for Target: Hangzhou fast Di Technology



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Permira Advisers LLP To Acquire Informatica Corporation Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Announced



100%



$5,300,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyers



Informatica Corporation



Permira Advisers LLP



Redwood City, California, United States Industry: Software Advisor: Qatalyst Partners LP Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



London, United Kingdom Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Macquarie Capital (USA) Inc. Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Union Square Advisors LLC Canada Pension Plan Investment Board Toronto, Ontario, Canada Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Macquarie Capital (USA) Inc. Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Union Square Advisors LLC



Deal Amount Deal Price



$5,300,000,000



Enterprise Value (EV)



$5,300,000,000



Financials for Target: Informatica Corporation



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



3.5x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



5.1x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



5.1x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



46.5x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



75x



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



30.2x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



31.3x



EV / OI



    



2015



Premiums Price Per Share Paid



$48.75



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Permira Advisers LLP Permira Advisers LLP is a London, United Kingdombased private equity firm. Founded in 1985, Permira Advisers LLP considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Business Description for Buyer: Canada Pension Plan Investment Board The CPP Investment Board is a professional investment management organization that invests the funds not needed by the Canada Pension Plan to pay current benefits on behalf of 17 million Canadian contributors and beneficiaries. In order to build a diversified portfolio of CPP assets, the CPP Investment Board invests in public equities, private equities, real estate, inflationlinked bonds, infrastructure, and fixed income instruments. Headquartered in Toronto, with offices in London and Hong Kong, the CPP Investment Board is governed and managed independently of the Canada Pension Plan and at arm's length from governments. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Silver Lake Partners Acquires SolarWinds, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



February 2015



Completed



100%



$4,500,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash, Stock



Target



Buyers



SolarWinds, Inc.



Silver Lake Partners



Austin, Texas, United States Industry: Communication And Networking Software Advisor: DLA Piper US LLP Advisor: J.P. Morgan



Menlo Park, California, United States Advisor: Kirkland & Ellis LLP Thoma Bravo, LLC Chicago, Illinois, United States Advisor: Ropes & Gray LLP



Deal Amount Deal Price



$4,500,000,000



Enterprise Value (EV)



$4,500,000,000



Financials for Target: SolarWinds, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



5.5x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



7.6x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



10.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



57.6x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



22.5x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



44x



EV / OI



    



2015



Premiums PreRumor Premium



43.5%



Purchase Premium (Discount)



20%



Price Per Share Paid



$60.10



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: SolarWinds, Inc. SolarWinds is a private company that develops and markets network, applications and storage management software. It was taken private on February 2016. SolarWinds was founded in 1998 and is headquartered in Austin, Texas. Business Description for Buyer: Silver Lake Partners Silver Lake is a Menlo Park, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Silver Lake considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Business Description for Buyer: Thoma Bravo, LLC Thoma Bravo, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1997, Thoma Bravo, LLC considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cox Enterprises, Inc. Acquires Dealertrack Holdings, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$4,353,520,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Dealertrack Holdings, Inc.



Cox Enterprises, Inc.



Lake Success, New York, United States Industries: Software, Information Technology Services & Consulting Advisor: Evercore Partners Inc. Advisor: O'Melveny & Myers LLP



Atlanta, Georgia, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: BDT Capital Partners, LLC Advisor: Citigroup, Inc. Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz



Deal Amount Deal Price



$4,353,520,000



Enterprise Value (EV)



$4,353,520,000



Financials for Target: Dealertrack Holdings, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.8x



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Cox Enterprises, Inc. The privatelyheld Cox Enterprises is a leading communications, media and automotive services company based in Atlanta, Georgia. Cox Enterprises' major operating subsidiaries include Cox Communications, Inc. which provides cable television distribution, telephone, highspeed Internet access, commercial telecommunications and advertising solutions; Manheim, Inc. that offers vehicle auctions, repair and certification services and webbased technology products; Cox Media Group, Inc. which operates television stations, digital media, newspapers, advertising sales rep firms, Valpak and Cox Radio, Inc.; and AutoTrader.com, an online automotive classifieds and related publications. Additionally, Cox's Internet operations include Kudzu.com and Adify Corporation (an online ad network technology company acquired in 2008  See PrivCo M&A Table for Cox Enterprises for deal details), a unit of Cox TMI, Inc. Founded in 1898 by James M. Cox, Cox Enterprises is owned by the Cox Family and headed by James C. Kennedy, grandson of the founder James Cox. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Thoma Bravo, LLC Acquires Riverbed Technology, Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



April 2015



Completed



100%



$3,500,000,000



Acquisition, Take Private



Cash



Target



Buyers



Riverbed Technology, Inc



Thoma Bravo, LLC



San Francisco, California, United States Industries: Information Technology Services & Consulting, Enterprise Cloud Management, Infrastructure/Network Management Advisor: Qatalyst Partners LP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



Chicago, Illinois, United States Advisor: Barclays PLC Advisor: Citigroup, Inc. Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: Morgan Stanley Ontario Pension Board Toronto, Canada



Deal Amount Deal Price



$3,500,000,000



Enterprise Value (EV)



$3,500,000,000



Financials for Target: Riverbed Technology, Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.8x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



4.2x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.2x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



49.1x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



39.6x



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



72.5x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



72.5x



EV / OI



    



2015



Premiums Price Per Share Paid



$21



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Riverbed Technology, Inc Riverbed Technology, Inc. (Riverbed) specializes in application performance infrastructure for Wide Area Networks (WANs). Riverbed offers a cloud platform to give enterprises visibility to deliver, control, and optimize IT resources across the hybrid enterprise. The Riverbed Application Performance Platform is a set of solutions that help manage application performance and ensure enterprise data availability. Business Description for Buyer: Thoma Bravo, LLC Thoma Bravo, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1997, Thoma Bravo, LLC considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Pamplona Capital Management LLP Acquires MedAssets, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



November 2015



Completed



100%



$2,700,000,000



Acquisition



Stock



Target



Buyer



MedAssets, Inc.



Pamplona Capital Management LLP



Alpharetta, Georgia, United States Industries: Health Care Providers & Related Medical Services, Software Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Willkie Farr & Gallagher LLP



London, United Kingdom Stake Acquired: 100 % Advisor: Barclays PLC Advisor: Morgan Stanley Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP



Deal Amount Deal Price



$2,700,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,700,000,000



Financials for Target: MedAssets, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Pamplona Capital Management LLP Pamplona Capital Management LLP is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Pamplona Capital Management LLP was founded in 2004 and is headquartered in London, United Kingdom. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Bain Capital, LLC Acquires Blue Coat Systems, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



March 2015



Completed



100%



$2,400,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Sellers



Blue Coat Systems, Inc.



Bain Capital, LLC



Thoma Bravo, LLC



Sunnyvale, California, United States Industries: Computer Peripherals, Data Storage Devices Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



Boston, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Jefferies Group, Inc. Advisor: PricewaterhouseCoopers Advisor: Ropes & Gray LLP



Chicago, Illinois, United States Teachers' Private Capital Toronto, Ontario, Canada



Deal Amount Deal Price



$2,400,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,400,000,000



Financials for Target: Blue Coat Systems, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



4.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Blue Coat Systems, Inc. Blue Coat Systems, Inc. is a privatelyheld provider of Web security and WAN optimization solutions. Blue Coat Systems, Inc.'s products allows enterprises to align network investments with business requirements. Blue Coat Systems, Inc. was founded in 1996, and has headquarter locations in Sunnyvale, CA. Business Description for Buyer: Bain Capital, LLC   Bain Capital, LLC is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, at first affiliated with the major management consulting firm Bain & Co., Bain Capital, Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions, though Bain Capital's typical investments are in late stage cash flow positive companies, including middle market to large cap takeprivate transactions. Among Bain Capital's notable alumni are a founding partner, former Massachusetts Governor Mitt Romney. Bain Capital was long ago spun off as an independent investment firm by Bain & Co. Bain Capital has long been known for its outsize returns to investors, as well as for charging higher fees than most private equity competitors. Bain Capital made investors take fees of 30% of gains (above a minmum "hurdle rate" of 10%), as well as an annual management fee of 2% of all money invested. In 2011, Bain Capital began to lower its fees, beginning with a new Asia focused fund. Investors were offered one of two choices, both resulting in lower fees than Bain Capital previously had demanded. Option 1 was to pay just 20% of the fund's profits (after a 7% annual hurdle rate) plus a 2% annual management fee, or Option 2 was to pay Bain Capital 30% of the fund's investment gains, with an annual management fee of just 1% (after a 10% annual hurdle rate). Business Description for Seller: Thoma Bravo, LLC Thoma Bravo, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1997, Thoma Bravo, LLC considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. Business Description for Seller: Teachers' Private Capital Teachers' Private Capital is a venture capital firm based in Toronto, Ontario. Teachers' Private Capital considers seed, early stage, and mid stage investments. Teachers' Private Capital has invested in Cempra Pharmaceuticals, Inc. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Liberty Interactive Corp. Acquires Zulily, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



August 2015



Completed



100%



$2,400,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Zulily, Inc.



Liberty Interactive Corp.



Maveron, LLC



Seattle, Washington, United States Industry: Online Marketplaces Advisor: Cooley LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Weil, Gotshal & Manges LLP



Englewood, Colorado, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Baker Botts LLP



Seattle, Washington, United States August Capital Menlo Park, California, United States Trinity Ventures Menlo Park, California, United States MeriTech Capital Partners Palo Alto, California, United States Andreessen Horowitz, LLC Menlo Park, California, United States



Deal Amount Deal Price



$2,400,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,400,000,000



Financials for Target: Zulily, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1.8x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



161.1x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



84.5x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Maveron, LLC Venture Capital and private equity firm Maveron LLC was founded by Dan Levitan and Howard Schultz, ther Chairman of coffee chain Starbucks. Business Description for Seller: August Capital August Capital is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1995, August Capital considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Trinity Ventures Trinity Ventures is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1986, Trinity Ventures considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: MeriTech Capital Partners MeriTech Capital Partners is a Palo Alto, Californiabased venture capital firm. Founded in 1999, MeriTech Capital Partners considers seed, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions and secondary purchases. Business Description for Seller: Andreessen Horowitz, LLC Andreessen Horowitz, LLC is a venture capital firm based in Silicon Valley in California. Andreessen Horowitz, LLC makes investments in private companies ranging from startup companies to latestage growth venture capital investments. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Tsinghua Holdings Co., Ltd. Acquires H3C Technologies Co. Ltd Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



51%



$2,300,000,000



Acquisition, Majority Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



H3C Technologies Co. Ltd



Tsinghua Holdings Co., Ltd.



HewlettPackard Company



Hangzhou, China Industries: Security Technology, Communication And Networking Software, Database Storage & Management Software



Beijing, China Stake Acquired: 51 % Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP



Palo Alto, California, United States Advisor: Allen & Overy LLP Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Davis Polk & Wardwell LLP Advisor: Skadden, Arps, Slate, Meagher & Flom LLP



Deal Amount Deal Price



$2,300,000,000



Enterprise Value (EV)



$4,509,803,921.57



Financials for Target: H3C Technologies Co. Ltd



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Tsinghua Holdings through its subsidiary Tsinghua Unigroup has acquired H3C Technologies. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Stericycle, Inc. Acquires Shredit International Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



July 2015



Completed



100%



$2,300,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Shredit International Inc.



Stericycle, Inc.



Birch Hill Equity Partners



Oakville, Ontario, Canada Industry: Data Destruction Services



Lake Forest, Illinois, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc.



Toronto, Ontario, Canada Cintas Corporation Cincinnati, Ohio, United States Westerkirk Capital Inc. Toronto, Ontario, Canada



Deal Amount Deal Price



$2,300,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,300,000,000



Financials for Target: Shredit International Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Shredit International Inc. Shredit International, Inc. is a privatelyheld company that specializes in secure onsite shredding of documents, as well as nonpaper items such as video cassettes and CDROMs. Shredit has its headquarters in Oakville, Ontario, Canada. Business Description for Seller: Birch Hill Equity Partners Birch Hill Equity Partners is a Toronto, Canadabased private equity firm. Founded in 2005, Birch Hill Equity Partners considers seed investments as well as buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: Westerkirk Capital Inc. Westerkirk Capital Inc. is a Toronto, Canadabased private equity firm. Westerkirk Capital Inc. considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts and acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



International Business Machines Corporation Acquires The Weather Channel Companies Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$2,000,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



The Weather Channel Companies



International Business Machines Corporation



The Blackstone Group



Atlanta, Georgia, United States Industries: Internet Content Providers, Cable, Satellite Delivery, Radio, Satellite Radio, Tv Networks



New York, New York, United States



Armonk, New York, United States Stake Acquired: 100 %



Bain Capital, LLC Boston, Massachusetts, United States NBC Universal New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$2,000,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,000,000,000



Financials for Target: The Weather Channel Companies



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.1x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



43.4x



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



6.7x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: The Weather Channel Companies The Weather Channel Companies is a privatelyheld company that operates a television, radio, online and mobile network that provides weather information for households in the United States and internationally. Founded in 1982, The Weather Channel maintains headquarters in Atlanta, Georgia. Business Description for Seller: The Blackstone Group The Blackstone Group, Private Equity Group is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1987, The Blackstone Group, Private Equity Group considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and PIPE transactions. Business Description for Seller: Bain Capital, LLC   Bain Capital, LLC is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, at first affiliated with the major management consulting firm Bain & Co., Bain Capital, Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions, though Bain Capital's typical investments are in late stage cash flow positive companies, including middle market to large cap takeprivate transactions. Among Bain Capital's notable alumni are a founding partner, former Massachusetts Governor Mitt Romney. Bain Capital was long ago spun off as an independent investment firm by Bain & Co. Bain Capital has long been known for its outsize returns to investors, as well as for charging higher fees than most private equity competitors. Bain Capital made investors take fees of 30% of gains (above a minmum "hurdle rate" of 10%), as well as an annual management fee of 2% of all money invested. In 2011, Bain Capital began to lower its fees, beginning with a new Asia focused fund. Investors were offered one of two choices, both resulting in lower fees than Bain Capital previously had demanded. Option 1 was to pay just 20% of the fund's profits (after a 7% annual hurdle rate) plus a 2% annual management fee, or Option 2 was to pay Bain Capital 30% of the fund's investment gains, with an annual management fee of just 1% (after a 10% annual hurdle rate). Deal Notes TV's The Weather Channel is not included in the acquisition. The deal is being valued at more than $2 billion, according to a report from The Wall St. Journal. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Lightower Fiber Networks LLC Acquires Fibertech Networks, LLC Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



April 2015



Completed



100%



$1,900,000,000



Acquisition, Merger, AddOn



Cash



Target



Buyer



Seller



Fibertech Networks, LLC



Lightower Fiber Networks LLC



Court Square Capital Partners



Rochester, New York, United States Industry: FiberOptic Technology



Boxborough, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Ropes & Gray LLP



New York, New York, United States Advisor: Dechert LLP Advisor: Evercore Partners Inc. Advisor: TD Securities



Deal Amount Deal Price



$1,900,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,900,000,000



Financials for Target: Fibertech Networks, LLC



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



11.2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Fibertech Networks, LLC Fibertech Networks, LLC. is a private company engaged in building and operating fiber optic networks. Fibertech Networks, LLC. operates one of the largest, independently owned metroarea fiber optic footprints in the U.S. Fibertech Networks services local telco central offices, carrier hotels, data centers, office parks, high traffic locations, and individual business locations. Fibertech Networks, LLC has core networks operational over 24 cities in the states of New York, Rhode Island, Pennsylvania, Indiana, Ohio, Massachusetts, New Hampshire, Maryland, and New Jersey. Fibertech was founded by Frank Chiaino in 2000 and is headquartered in Rochester, New York. Business Description for Buyer: Lightower Fiber Networks LLC Lightower Fiber Networks LLC is a privately held, private equity backed fiber network company. Lightower Fiber Networks LLC provides fiber network and broadband services for telecommunications carriers, wireless carriers, financial services companies, health care organizations, schools, universities, governments, and other enterprises in the Northeast. In December 2012, Lightower Fiber Networks LLC was merged with Sidera Networks in a transaction backed by private equity group Berkshire Partners. The merged entity will retain the Lightower brand. Business Description for Seller: Court Square Capital Partners Court Square Capital Partners is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Court Square Capital Partners was founded in 1997 and is headquartered in New York, New York. Since inception, Court Square has invested over $4.5 billion in 150 transactions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Raytheon Company Acquires Websense, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



June 2015



Completed



80.3%



$1,900,000,000



Acquisition, Joint Venture / Partnership Formed, Majority Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Websense, Inc.



Raytheon Company



Vista Equity Partners



San Diego, California, United States Industries: Security Technology, Other Services Advisor: Citigroup, Inc. Advisor: Kirkland & Ellis LLP



Waltham, Massachusetts, United States Stake Acquired: 80.3 % Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: Morgan, Lewis & Bockius LLP Advisor: RBC Capital Markets Advisor: Steptoe & Johnson LLP Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$1,900,000,000



Enterprise Value (EV)



$2,366,127,023.66



Financials for Target: Websense, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



3.8x



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



6x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Vista Equity Partners Vista Equity Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Vista Equity Partners considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Raytheon Company has entered into a definitive agreement with Vista Equity Partners to form a new company combining Websense, a Vista portfolio company, with Raytheon Cyber Products, a business unit of Raytheon's Intelligence, Information and Services (IIS) segment. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Capitalhold Ltd Acquires Shanda Games Ltd Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



April 2015



Completed



100%



$1,736,570,000



Acquisition, Take Private



Cash



Target



Buyer



Shanda Games Ltd



Capitalhold Ltd



Pudong New Area, Shanghai, China Industries: Online Games, Other Services Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Davis Polk & Wardwell LLP Advisor: Global Law Office Advisor: Haiwen & Partners Advisor: Sullivan & Cromwell LLP Advisor: Walkers Global



Shanghai, China Stake Acquired: 100 % Advisor: Southwest Securities Company Limited Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



Deal Amount Deal Price



$1,736,570,000



Enterprise Value (EV)



$1,736,570,000



Financials for Target: Shanda Games Ltd



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



0.5x



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.5x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



1.8x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Computer Sciences Corporation Acquires SRA International, Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



August 2015



Completed



100%



$1,354,150,000



Acquisition, Divestiture



Assumed Liabilities, Cash



Target



Buyer



Seller



SRA International, Inc



Computer Sciences Corporation



Providence Equity Partners LLC



Fairfax, Virginia, United States Industries: Security Services, Homeland Security & Defense Consulting Advisor: Citigroup, Inc. Advisor: Debevoise & Plimpton Advisor: Guggenheim Capital, LLC Advisor: Stone Key Partners



Falls Church, Virginia, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Allen & Overy LLP Advisor: RBC Capital Markets



Providence, Rhode Island, United States



Deal Amount Deal Price



$1,354,150,000



Cash Amount



$354,150,000



Enterprise Value (EV)



$1,354,150,000



Financials for Target: SRA International, Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



0.9x



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Target Debt Assumed



$1,000,000,000



Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: SRA International, Inc SRA International, Inc. is a privately held, private equity backed defense solutions company.SRA International, Inc.provides technology and services to support homeland security, defense, and global health.SRA International, Inc. headquarters is located in Fairfax, VA. Business Description for Seller: Providence Equity Partners LLC Providence Equity Partners Inc. is a Providence, Rhode Islandbased private equity firm. Founded in 1989, Providence Equity Partners Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts, acquisitions and PIPE transactions.



Davis + Henderson Corporation Acquires Fundtech Ltd. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



April 2015



Completed



100%



$1,250,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Fundtech Ltd.



Davis + Henderson Corporation



GTCR, LLC



Jersey City, New Jersey, United States Industries: Financial & Accounting Software, Vertical Industry Applications Advisor: Barclays PLC Advisor: Gowling Lafleur Henderson LLP Advisor: RBC Capital Markets



Toronto, Ontario, Canada Stake Acquired: 100 % Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: KPMG Corporate Finance Advisor: Stikeman Elliott LLP



Chicago, Illinois, United States Advisor: Kirkland & Ellis LLP



Deal Amount Deal Price



$1,250,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,250,000,000



Financials for Target: Fundtech Ltd.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



4.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Fundtech Ltd. Fundtech Ltd. is a privatelyheld, private equitybacked company that operates in the software and financial technology industry. Fundtech Ltd. headquarters are located in Jersey City, California. Business Description for Seller: GTCR, LLC GTCR Golder Rauner, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1980, GTCR Golder Rauner, LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



EMC Corporation Acquires Virtustream Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



May 2015



Completed



100%



$1,200,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Virtustream Inc.



EMC Corporation



SAP AG



Bethesda, Maryland, United States Industries: Software, Cloud Computing Advisor: Goodwin Procter LLP



Hopkinton, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: DLA Piper US LLP Advisor: Skadden, Arps, Slate, Meagher & Flom LLP



Walldorf, Germany Advisor: Jones Day LLP ORIX Venture Finance, LLC New York, New York, United States Alan Taetle United States NoroMoseley Partners Atlanta, Georgia, United States John Siegel United States Columbia Capital, LLC Alexandria, Virginia, United States QuestMark Partners, L.P. Baltimore, Maryland, United States Telecommunications Development Fund (TDF) Chevy Chase, Maryland, United States Intel Capital Santa Clara, California, United States



Deal Amount Deal Price



$1,200,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,200,000,000



Financials for Target: Virtustream Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



16x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Virtustream Inc. Virtustream is a privatelyheld virtualization and cloud computing company. Virtustream offers its enterprise class cloud solutions to enterprises, governments and service providers.Virtustream was founded in 2001 and is headquartered in Bethesda, MD. Business Description for Seller: ORIX Venture Finance, LLC ORIX Venture Finance, LLC is a New York, New Yorkbased private equity firm. ORIX Venture Finance, LLC considers seed, late stage and mezzanine investments as well as buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: NoroMoseley Partners NoroMoseley Partners is an Atlanta, Georgiabased venture capital firm. Founded in 1983, NoroMoseley Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Columbia Capital, LLC Columbia Capital, LLC is an Alexandria, Virginiabased venture capital firm. Founded in 1989, Columbia Capital, LLC considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as PIPE transactions. Business Description for Seller: QuestMark Partners, L.P. QuestMark Partners, L.P. is a Baltimore, Marylandbased venture capital firm. Founded in 1998, QuestMark Partners, L.P. considers seed, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Telecommunications Development Fund (TDF) Telecommunications Development Fund (TDF) is a venture capital firm based in Washington, District Of Columbia. Telecommunications Development Fund (TDF) considers seed, early stage, and mid stage investments. Telecommunications Development Fund (TDF) has invested in Inlet Technologies, Inc. Business Description for Seller: Intel Capital Intel Capital is the venture capital investment arm of Intel Corporation that specializes in seed, early, and growth stage investments. Intel Capital was founded in 1991 and its headquarters are located in Santa Clara, California. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Hellman & Friedman LLC Acquires TeamSystem Holding S.p.A Date



Status



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



December 2015



Completed



€1,200,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Majority Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



TeamSystem Holding S.p.A



Hellman & Friedman LLC



HG Capital, LLC



Milan, Italy Industries: Accounting & Bookkeeping Services, Business Process Management, Financial & Accounting Software



San Francisco, California, United States Advisor:  Advisor: Mediobanca



Menlo Park, California, United States Advisor: Rothschild & Co. Bain Capital, LLC Boston, Massachusetts, United States Intermediate Capital Group plc London, United Kingdom TeamSystem Management Team



Deal Amount Deal Price



€1,200,000,000



Enterprise Value (EV)



€1,200,000,000



Financials for Target: TeamSystem Holding S.p.A



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: TeamSystem Holding S.p.A TeamSystem S.r.l. designs and develops business applications for accountants and small and medium enterprises in Italy. It offers accounting, tax, and payroll management software and services. TeamSystem S.r.l.was founded in 1979 and iits headquarters is located in Pesaro, Italy. Business Description for Buyer: Hellman & Friedman LLC Hellman & Friedman LLC is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1984, Hellman & Friedman LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Hellman & Friedman LLC was founded by the late F. Warren Hellman, a onetime president of Lehman Brothers Inc. (who passed away in 2011) and Tully Friedman. Business Description for Seller: HG Capital, LLC HG Capital, LLC is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. HG Capital, LLC was founded in 1995 and is headquartered in Menlo Park, California. Business Description for Seller: Bain Capital, LLC   Bain Capital, LLC is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, at first affiliated with the major management consulting firm Bain & Co., Bain Capital, Inc. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions, though Bain Capital's typical investments are in late stage cash flow positive companies, including middle market to large cap takeprivate transactions. Among Bain Capital's notable alumni are a founding partner, former Massachusetts Governor Mitt Romney. Bain Capital was long ago spun off as an independent investment firm by Bain & Co. Bain Capital has long been known for its outsize returns to investors, as well as for charging higher fees than most private equity competitors. Bain Capital made investors take fees of 30% of gains (above a minmum "hurdle rate" of 10%), as well as an annual management fee of 2% of all money invested. In 2011, Bain Capital began to lower its fees, beginning with a new Asia focused fund. Investors were offered one of two choices, both resulting in lower fees than Bain Capital previously had demanded. Option 1 was to pay just 20% of the fund's profits (after a 7% annual hurdle rate) plus a 2% annual management fee, or Option 2 was to pay Bain Capital 30% of the fund's investment gains, with an annual management fee of just 1% (after a 10% annual hurdle rate). Business Description for Seller: Intermediate Capital Group plc Intermediate Capital Group plc is a London, United Kingdombased private equity firm. Founded in 1989, Intermediate Capital Group plc considers seed, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and PIPE transactions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cerberus Capital Management, L.P. Acquires Renovalia Energy SA Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



October 2015



Completed



100%



$1,138,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyer



Renovalia Energy SA



Cerberus Capital Management, L.P.



Madrid, Spain Industries: Hydropower Energy, Wind Energy, Renewable Energy Facilities Construction, Other Energy & Utilities



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



$1,138,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,138,000,000



Financials for Target: Renovalia Energy SA



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Cerberus Capital Management, L.P. Cerberus Capital Management, L.P. is a private equity firm founded in 1992 and headquartered in New York. The firm manages over $20 billion in assets, with a focus on distressed securities and assets, private equity, commercial midmarket lending, and realestate investments.     Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Optimal Payments Limited Acquires Skrill Holdings Ltd. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



€1,100,000,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Skrill Holdings Ltd.



Optimal Payments Limited



London, United Kingdom Industry: Online & Mobile Payment



Castle Ward, United Kingdom Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



€1,100,000,000



Cash Amount



€720,000,000



Share Value



€135,000,000 (38 shares issued)



Enterprise Value (EV)



€1,100,000,000



Financials for Target: Skrill Holdings Ltd.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



13.9x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2108.9x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Skrill Holdings Ltd. Skrill Holdings Ltd is a privatelyheld online payment provider. Founded in 2001, Skrill is headquartered in London, United Kingdom. Skrill payment services are utilized by consumers and businesses to conveniently and securely transfer money. Skrill works with many businesses including online gambling, gaming and consumers goods industries. The company provides the ability quickly deposit or withdraw money via an international payment network. In March 2009, Skrill was put up for sale by its owner Investcorp. Business Description for Buyer: Optimal Payments Limited Optimal Payments Limited is a privatelyheld company that operates in the commercial financial services industry. Optimal Payments Limited headquarters are located in Castle Ward, United Kingdom. Optimal Payments Limited was founded in 2002. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



DigitalBridge Communications Corporation Acquires ExteNet Systems, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



July 2015



Completed



100%



$1,000,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyers



ExteNet Systems, Inc.



DigitalBridge Communications Corporation



Lisle, Illinois, United States Industry: Communication And Networking Software Advisor: Paul, Weiss, Rifkind, Wharton & Garrison LLP Advisor: Reed Smith LLP Advisor: TAP Advisors LLC



Ashburn, Virginia, United States Stonepeak Infrastructure Partners New York, New York, United States Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP



Deal Amount Deal Price



$1,000,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,000,000,000



Financials for Target: ExteNet Systems, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: ExteNet Systems, Inc. ExteNet Systems, Inc. is a privatelyheld, venture capital backed company that provides network infrastructure solutions for wireless service providers. ExteNet Systems offers outdoor distributed antenna system (DAS) network. ExteNet Systems was formerly known as ClearLinx Network Corporation. Founded in 2002 by Ross W. Manire, Extenet Systems is headquartered in Lisle, Illinois. Business Description for Buyer: DigitalBridge Communications Corporation DigitalBridge Communications Corporation is a privatelyheld, venture capital backed telecommunications service provider. The private company offers broadband wireless services to rural, suburban, military, and university communities. Founded in 2005 by William F. Wallace, Joe Kochan and Kelley Dunne, DigitalBridge communications is headquartered in Ashburn, Virginia. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Biostime International Holdings Acquires Swisse Wellness Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



83%



$991,000,000



Acquisition, Majority Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Swisse Wellness



Biostime International Holdings



Collingwood, Victoria, Australia Industries: Vitamins & Supplements, Online Nutritional Supplements Retail, Nutritional Supplement Retail



Hong Kong Stake Acquired: 83 % Advisor:  Advisor: Clayton Utz Advisor: Ernst & Young LLP Advisor: Freshfields Bruckhaus Deringer LLP Advisor: HSBC Advisor: Sarlat Advisory



Deal Amount Deal Price



$991,000,000



Cash Amount



$957,376,400



Share Value



$33,623,600 (20,500,000 shares issued at $1.64)



Enterprise Value (EV)



$1,193,976,000



Financials for Target: Swisse Wellness



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



7.9x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



22.7x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



225.6x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Sterling Partners Acquires eBay Enterprise Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



100%



$925,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyers



Seller



eBay Enterprise



Sterling Partners



eBay Inc.



King of Prussia Industry: Enterprise Resource Planning (Erp) Software



Baltimore, Maryland, United States Advisor: Katten Muchin Rosenman LLP Advisor: Simpson Thacher & Bartlett LLP



San Jose, California, United States



Longview Asset Management Toronto, Ontario, Canada Permira Advisers LLP London, United Kingdom Advisor: Banneker Partners Advisor: Fried Frank Harris Shriver & Jacobson LLP Advisor: Raymond James Financial Inc. Advisor: Union Square Advisors LLC Deal Amount Deal Price



$925,000,000



Enterprise Value (EV)



$925,000,000



Financials for Target: eBay Enterprise



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Sterling Partners Sterling Partners is a Baltimore, Marylandbased private equity firm. Founded in 1983, Sterling Partners considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts and acquisitions. Business Description for Buyer: Permira Advisers LLP Permira Advisers LLP is a London, United Kingdombased private equity firm. Founded in 1985, Permira Advisers LLP considers seed investments as well as buyouts & acquisitions.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Emdeon Inc. Acquires Altegra Health Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



100%



$910,000,000



Acquisition, AddOn



Cash



Target



Buyer



Seller



Altegra Health Inc



Emdeon Inc.



Parthenon Capital Partners



Hialeah, Florida, United States Industries: Other Health Information Technology, Online Healthcare Products Retail, Enterprise Cloud Management Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Advisor: Triple Tree



Nashville, Tennessee, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Bass, Berry & Sims PLC Advisor: Greenhill & Co., Inc. Advisor: Ropes & Gray LLP



San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$910,000,000



Enterprise Value (EV)



$910,000,000 Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Financials for Target: Altegra Health Inc Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Altegra Health Inc Altegra is a cloud based enterprise management company that services the healthcare industry. They provide clients with solutions for payment processing, member care management and data management for healthcare providers. Business Description for Seller: Parthenon Capital Partners Parthenon Capital Partners is a private equity firm specializing in investments in acquisitions, equity recapitalizations, management buyouts, addon acquisitions, privatizations, and growth capital in middle market companies. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Global Infrastructure Partners Acquires DONG EnergyGode Wind 1 Farm Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



50%



$875,000,000



Acquisition, Asset Sale, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyer



Seller



DONG EnergyGode Wind 1 Farm



Global Infrastructure Partners



DONG Energy A/S



Germany Industry: Offshore Wind Energy



New York, New York, United States Stake Acquired: 50 %



Fredericia, Denmark



Deal Amount Deal Price



$875,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,750,000,000



Financials for Target: DONG EnergyGode Wind 1 Farm



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Global Infrastructure Partners Global Infrastructure Partners is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Global Infrastructure Partners was founded in 2006 and is headquartered in New York, New York. Business Description for Seller: DONG Energy A/S DONG Energy A/S is a privatelyheld company that engages in procuring, producing, distributing, and trading in energy and related products in northern Europe. It engages in the exploration for and production of oil and natural gas. The company was founded in 1972 and has its headquarters in Fredericia, Denmark. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Nippon Telegraph and Telephone Corporation (NTT) Acquires E Shelter GmbH & Co. Kg. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



March 2015



Completed



100%



$836,260,000



Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Sellers



E Shelter GmbH & Co. Kg.



Nippon Telegraph and Telephone Corporation (NTT)



ABRY Partners LLC



Eschborn, Germany Industry: Real Estate Brokerage



Tokyo, Japan Stake Acquired: 100 % Advisor: Allen & Overy LLP Advisor: Deloitte & Touche / Deloitte & Touche Corporate Finance Advisor: Lazard



Boston, Massachusetts, United States Advisor: Clifford Chance LLP Advisor: Morgan Stanley Investa Holding GmbH Eschborn, Germany



Deal Amount Deal Price



$836,260,000



Enterprise Value (EV)



$836,260,000



Financials for Target: E Shelter GmbH & Co. Kg.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



19.5x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



29x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



67.3x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: E Shelter GmbH & Co. Kg. E Shelter GmbH & Co. Kg. is a privatelyheld company that operates in the Real Estate Brokerage industry. E Shelter GmbH & Co. Kg. was founded in 2000. E Shelter GmbH & Co. Kg. headquarters are located in Eschborn, Germany. Business Description for Seller: ABRY Partners LLC ABRY Partners LLC is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1989, ABRY Partners LLC considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: Investa Holding GmbH Investa Holding GmbH is a privatelyheld company that operates in the Management Services industry. Investa Holding GmbH was founded in 2005. Investa Holding GmbH headquarters are located in Eschborn, Germany. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Motorola Solutions, Inc. Acquires Airwave Solutions Limited Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



December 2015



Completed



100%



€817,500,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Airwave Solutions Limited



Motorola Solutions, Inc.



Chalvey Ward, United Kingdom Industry: Communications, Networking & Storage Technology



Schaumburg, Illinois, United States Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



€817,500,000



Enterprise Value (EV)



€817,500,000



Financials for Target: Airwave Solutions Limited



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



1.9x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



6.3x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss) 2015



N/A



EV / OI



4.5x



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Singapore Telecommunications Limited Acquires Trustwave Holdings Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



April 2015



Completed



100%



$810,000,000



Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Sellers



Trustwave Holdings



Singapore Telecommunications Limited



Sigma Partners



Chicago, Illinois, United States Industries: Consulting & Investigation Services, Cyber Security, Perimeter Security & Firewalls, Security Software & Services Advisor: Kirkland & Ellis LLP



Menlo Park, California, United States



Singapore, Singapore Stake Acquired: 100 % Advisor: Evercore Partners Inc. Advisor: Fenwick & West LLP



JMI Management Inc



Deal Amount Deal Price



$810,000,000



Enterprise Value (EV)



$810,000,000



Financials for Target: Trustwave Holdings



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2.7x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Trustwave Holdings Trustwave Holdings is a privatelyheld company that provides ondemand data security and payment card industry compliance management solutions to businesses worldwide, from large financial institutions to small and mediumsized retailers. Services that it provides include compliance management and securing of network infrastructure, data communications, and critical information assets. Founded in 2000, Trustwave Holdings is headquartered in Chicago, Illinois. Business Description for Seller: Sigma Partners Sigma Partners is a venture capital firm that specializes in early stage investments. Sigma Partners was founded in 1984 and is headquartered in Menlo Park, California. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Science Applications International Corporation Acquires Scitor Corporation Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$790,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Scitor Corporation



Science Applications International Corporation



Leonard Green & Partners, L.P.



Herndon, Virginia, United States Industry: Architectural, Engineering, & Surveying Services



McLean, Virginia, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Arnold & Porter LLP Advisor: Citigroup, Inc.



Los Angeles, California, United States Advisor: Latham & Watkins LLP Advisor: Sagent Advisors, LLC



Deal Amount Deal Price



$790,000,000



Enterprise Value (EV)



$790,000,000



Financials for Target: Scitor Corporation



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1.3x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Scitor Corporation Scitor Corporation is a privatelyheld company that provides aerospace and systems engineering services. Scitor Corporation headquarters are located in Herndon, Virginia. Scitor Corporation is an employeeowned company. Business Description for Seller: Leonard Green & Partners, L.P. Leonard Green & Partners, L.P. is a Los Angeles, Californiabased private equity firm. Founded in 1989, Leonard Green & Partners, L.P. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cinven Ltd. Acquires Premium Credit Limited Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



January 2015



Completed



100%



$700,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



Premium Credit Limited



Cinven Ltd.



GTCR, LLC



Town Ward, United Kingdom Industries: Commercial Financial Services, Payment Processing Services Advisor: J.P. Morgan Advisor: Kirkland & Ellis LLP



London, United Kingdom Stake Acquired: 100 %



Chicago, Illinois, United States



Deal Amount Deal Price



$700,000,000



Enterprise Value (EV)



$700,000,000



Financials for Target: Premium Credit Limited



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Premium Credit Limited Premium Credit Ltd. is a British provider of payment facilitation and financing services. Premium Credit Ltd. has headquarters in Surrey, UK. Business Description for Buyer: Cinven Ltd. Cinven Ltd. is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Cinven Ltd. was founded in 1977 and is headquartered in London, United Kingdom. Business Description for Seller: GTCR, LLC GTCR Golder Rauner, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1980, GTCR Golder Rauner, LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



AMAG Pharmaceuticals, Inc. Acquires CBR Systems, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



June 2015



Completed



100%



$700,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



CBR Systems, Inc.



AMAG Pharmaceuticals, Inc.



GTCR, LLC



San Bruno, California, United States Industries: Healthcare, Biotherapeutics Advisor: Kirkland & Ellis LLP



Lexington, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: Goodwin Procter LLP Advisor: Jefferies Group, Inc. Advisor: Jones Day LLP



Chicago, Illinois, United States



Deal Amount Deal Price



$700,000,000



Enterprise Value (EV)



$700,000,000



Financials for Target: CBR Systems, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



5.6x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



15.6x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: GTCR, LLC GTCR Golder Rauner, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1980, GTCR Golder Rauner, LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes The company announced that it entered into a definitive agreement to acquire CBR, the world's largest stem cell collection and storage company serving pregnant women and their families, for $700 million in cash. The transaction will further diversify AMAG's revenue base, expand the size of its obstetricianfocused sales team, and add new consumerdirected sales and marketing capabilities. The transaction is forecasted to be immediately accretive to adjusted EBITDA and earnings and is expected to close in the third quarter of 2015. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cisco Systems, Inc. Acquires Acano Ltd Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



November 2015



Completed



100%



$700,000,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Acano Ltd



Cisco Systems, Inc.



Uxbridge UB8 1UX, United Kingdom Industries: Audio & Visual Equipment Manufacturing, Communication And Networking Software



San Jose, California, United States Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



$700,000,000



Enterprise Value (EV)



$700,000,000



Financials for Target: Acano Ltd



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



39.3x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Cisco will pay $700 million in cash and assumed equity awards, plus additional retention based incentives for Acano employees who join Cisco Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Roper Industries, Inc. Acquires Aderant Holdings, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$675,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Aderant Holdings, Inc.



Roper Industries, Inc.



Vista Equity Partners



Atlanta, Georgia, United States Industries: Business Process Management, Financial & Accounting Software, Legal & Compliance Software Advisor: Lazard



Sarasota, Florida, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: King & Spalding LLP



San Francisco, California, United States Madison Dearborn Partners, Inc. Chicago, Illinois, United States



Deal Amount Deal Price



$675,000,000



Enterprise Value (EV)



$675,000,000



Financials for Target: Aderant Holdings, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



5.4x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Aderant Holdings, Inc. Aderant Holdings, Inc. is a privatelyheld legal software company. Aderant Holdings, Inc.develops and provides business management software for law and professional services firms.Aderant Holdings, Inc. has headquarters in Atlanta, GA. Business Description for Seller: Vista Equity Partners Vista Equity Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Vista Equity Partners considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Business Description for Seller: Madison Dearborn Partners, Inc. Madison Dearborn Partners, Inc. is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1993, Madison Dearborn Partners, Inc. considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes The transaction is valued at $675 million, net of $20 million in cash tax benefits. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



INFOR, Inc. Acquires GT Nexus Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



August 2015



Completed



100%



$675,000,000



Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Sellers



GT Nexus



INFOR, Inc.



Warburg Pincus LLC



Oakland, California, United States Industries: Cloud Computing, Cloud Hosting Services, Cloud Storage Services, Platform as a service (PaaS) Advisor: Cleary Gottlieb Steen & Hamilton LLP Advisor: KPMG Corporate Finance Advisor: Morgan Stanley Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Gibson, Dunn & Crutcher LLP Advisor: Kirkland & Ellis LLP



New York, New York, United States ABN AMRO Group NV



Deal Amount Deal Price



$675,000,000



Enterprise Value (EV)



$675,000,000



Financials for Target: GT Nexus



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: INFOR, Inc. Infor Global Solutions is a privatelyheld provider of business software for midmarket companies. Infor's enterprise software helps clients manage inventory, track shipments, interface with customers, and more. Client industries include aerospace, apparel, chemicals, communications, electrical, financial services, healthcare, hightech electronics, insurance, janitorial, metal fabrication, paper, plastic fabrication, public sector, restaurant systems, retail, service management, and shipbuilding. Founded in 2002, Infor Global Solutions headquarters are located in New York, New York. Business Description for Seller: Warburg Pincus LLC Warburg Pincus LLC is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1968, Warburg Pincus LLC considers seed, early stage, middle stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Tyler Technologies, Inc. Acquires New World Systems Corporation Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$666,350,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



New World Systems Corporation



Tyler Technologies, Inc.



Troy, Michigan, United States Industries: License Management, SoftwareAsAService (Saas) Advisor: Honigman Miller Schwartz and Cohn L.L.P.



Dallas, Texas, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Munck Wilson Man Advisor: Wells Fargo Securities



Deal Amount Deal Price



$666,350,000



Cash Amount



$360,000,000



Share Value



$306,350,000 (2,051,771 shares issued at $149.31)



Enterprise Value (EV)



$666,350,000



Financials for Target: New World Systems Corporation



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Hua Capital Management Co. Acquires Integrated Silicon Solution, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$663,960,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Integrated Silicon Solution, Inc.



Hua Capital Management Co.



eTown MemTek



Industry: Other Semiconductors Advisor: Oppenheimer & Co. Inc. Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



Beijing, China Stake Acquired: 100 % Advisor: LCS & Partners Advisor: Morrison Foerstr Advisor: Needham & Company



SummitView Capital



Deal Amount Deal Price



$663,960,000



Enterprise Value (EV)



$663,960,000



Financials for Target: Integrated Silicon Solution, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.7x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



2.1x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



28.5x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



38.9x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss) 2015



N/A



EV / OI



32x



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



EQT Partners AB Acquires Industrial & Financial Systems IFS AB Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



November 2015



Completed



63%



$653,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Majority Acquisition



Cash



Target



Buyer



Industrial & Financial Systems IFS AB



EQT Partners AB



Linkoping, Sweden Industry: Software



Stockholm, Sweden Stake Acquired: 63 %



Deal Amount Deal Price



$653,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,036,507,936.51



Financials for Target: Industrial & Financial Systems IFS AB



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: EQT Partners AB EQT Partners AB is a Stockholm, Swedenbased private equity firm. Founded in 1994, EQT Partners AB considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. EQT Partners primarily invests in industrial companies across the globe. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Intertain Group Ltd. Acquires GamesysJackpotjoy online gaming business Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



February 2015



Completed



100%



$651,470,000



Acquisition, Asset Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



GamesysJackpotjoy online gaming business



Intertain Group Ltd.



Gamesys



Toronto, Ontario, Canada Stake Acquired: 100 % Advisor: Canaccord Genuity Inc Advisor: Cassels Brock & Blackwell LLP Advisor: Mishcon De Reya



Central London, United Kingdom Advisor: McQueen Limited Advisor: PricewaterhouseCoopers



United Kingdom Industry: Online Games



Deal Amount Deal Price



$651,470,000



Enterprise Value (EV)



$651,470,000



Financials for Target: GamesysJackpotjoy online gaming business



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Contingency Payments Has Contingency Payment?



Yes



Max. Contingency Payments/Earnout



$15,000,000



Total EV With Max. Contingency



$666,470,000



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Gamesys Gamesys is a privatelyheld gaming website operator. Founded in 2001, Gamesys is headquartered in Central London, United Kingdom. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



IntercontinentalExchange, Inc. Acquires Trayport Limited Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



November 2015



Completed



100%



$650,000,000



Acquisition, Divestiture



Stock



Target



Buyer



Seller



Trayport Limited



IntercontinentalExchange, Inc.



GFI Group Inc.



Cathedrals Ward, United Kingdom Industries: Software Publishing, Information Technology Services & Consulting



Atlanta, Georgia, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Shearman & Sterling LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc.



New York, New York, United States Advisor: BGC Partners  Advisor: Cantor Fitzgerald, LP Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz



Deal Amount Deal Price



$650,000,000



Share Value



$650,000,000



Enterprise Value (EV)



$650,000,000



Financials for Target: Trayport Limited



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



33.2x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



8.1x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



23.7x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



18.9x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Trayport Limited Trayport Limited is a privatelyheld software publisher. Trayport Limited headquarters are located in Cathedrals Ward, United Kingdom. Trayport Limited was founded in 1992. Deal Notes The $650 million purchase price will be paid with 100% equity consideration comprising approximately 2.5 million shares of ICE common stock. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



IHS Inc. Acquires CarProof Ltd Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



December 2015



Completed



100%



C$650,000,000 [CAD]



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



CarProof Ltd



IHS Inc.



Hellman & Friedman LLC



London, Ontario, Canada Industry: Information & Data Providers



Englewood, Colorado, United States Stake Acquired: 100 %



San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



C$650,000,000 [CAD]



Enterprise Value (EV)



C$650,000,000 [CAD]



Financials for Target: CarProof Ltd



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



7.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Hellman & Friedman LLC Hellman & Friedman LLC is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1984, Hellman & Friedman LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Hellman & Friedman LLC was founded by the late F. Warren Hellman, a onetime president of Lehman Brothers Inc. (who passed away in 2011) and Tully Friedman. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cisco Acquires OpenDNS LLC Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



July 2015



Completed



100%



$635,000,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Sellers



OpenDNS LLC



Cisco



Greylock Partners



San Francisco, California, United States Industry: Network Monitoring, Detection, & Response



San Jose, California, United States Stake Acquired: 100 %



Waltham, Massachusetts, United States Sequoia Capital Menlo Park, California, United States Halsey Minor San Francisco, California, United States David Ulevitch San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$635,000,000



Enterprise Value (EV)



$635,000,000



Financials for Target: OpenDNS LLC



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: OpenDNS LLC OpenDNS LLC is a privatelyheld internet network security and infrastructure services company. OpenDNS provides free network security which makes internet safer from DNS, Antipublishing and Web content filtering and enables to secure the infrastructure from online threats. OpenDNS was founded in 2006 by David Ulevitch and based in San Francisco, California. Business Description for Seller: Greylock Partners Greylock Partners is a Waltham, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 1965, Greylock Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Sequoia Capital Sequoia Capital is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1971 by Donald Valentine, Sequoia Capital considers seed, early stage, middle stage and expansion investments as well as late stage and mezzanine investments. Despite a historical focus on internet and tech startups, Sequoia also invests in healthcare and energy companies. Notable investments include Apple, Oracle, Cisco, Yahoo, and Google. In 2012, leading Sequoia Capital partner Michael Moritz, who transformed himself from technology journalist to one of Silicon Valley's most influential venture capitalists, said he was scaling back his duties at Sequoia Capital due to a serious illness. In July 2012, the firm opened up an office in Sao Pualo, Brazil headed by (former) firm partner, David Velez. Business Description for Seller: Halsey Minor Halsey Minor is an angel investor based in San Francisco, California. Halsey Minor considers seed and early stage investments. Halsey Minor has invested in OpenDNS LLC, Leverage Software, and Salesforce. Halsey Minor is the founder of CNET. Business Description for Seller: David Ulevitch David Ulevitch is an angel investor based out of San Francisco, California. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Dalian Zeus Entertainment Group Acquires Avazu Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$608,630,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Avazu Inc.



Dalian Zeus Entertainment Group



Gaorong Capital



Shanghai, China Industry: Online Advertising



Liaoning, China Stake Acquired: 100 % Advisor: China Securities Co



China



Deal Amount Deal Price



$608,630,000



Enterprise Value (EV)



$608,630,000



Financials for Target: Avazu Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Mastercard Incorporated Acquires Applied Predictive Technologies, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



April 2015



Completed



100%



$600,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Applied Predictive Technologies, Inc.



Mastercard Incorporated



AccelKKR LLC



Purchase, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Davis Polk & Wardwell LLP



Menlo Park, California, United States



Arlington, Virginia, United States Industry: Software Advisor: J.P. Morgan Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



Goldman Sachs Private Equity New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$600,000,000



Enterprise Value (EV)



$600,000,000



Financials for Target: Applied Predictive Technologies, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: AccelKKR LLC AccelKKR LLC is a Menlo Park, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, AccelKKR LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Business Description for Seller: Goldman Sachs Private Equity Goldman Sachs Private Equity is a leading investor in private equity funds, is a significant coinvestor in direct investments, and is an active provider of liquidity and portfolio management solutions to existing private equity investors. The Private Equity divisions of Goldman Sachs primarily make commitments to private equity funds located in the United States, the United Kingdom, continental Europe, Latin America and Asia with strategies that include leveraged buyouts, growth financings, natural resources, venture capital and distressed securities. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Permira Advisers LLP Acquires GFKL Financial Services AG Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



100%



€600,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



GFKL Financial Services AG



Permira Advisers LLP



Advent International Corporation



Essen, Germany Industries: Commercial Financial Services, Other Financial, Financial & Accounting Software



London, United Kingdom Stake Acquired: 100 %



Boston, Massachusetts, United States



Deal Amount Deal Price



€600,000,000



Enterprise Value (EV)



€600,000,000



Financials for Target: GFKL Financial Services AG



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Permira Advisers LLP Permira Advisers LLP is a London, United Kingdombased private equity firm. Founded in 1985, Permira Advisers LLP considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Business Description for Seller: Advent International Corporation Advent International Corporation is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, Advent International Corporation considers restructurings, special situations, buyouts, and acquisitions of mid to uppermid market firms as well as select growth stage investments. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Technicolor Limited Acquires Cisco  Customer Premises Equipment Business Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



100%



$600,000,000



Acquisition, Asset Sale, AddOn



Cash



Target



Buyer



Seller



Cisco  Customer Premises Equipment Business



Technicolor Limited



Cisco Systems, Inc.



United Kingdom Stake Acquired: 100 %



San Jose, California, United States



Deal Amount Deal Price



$600,000,000



Cash Amount



$450,000,000



Share Value



$150,000,000



Enterprise Value (EV)



$600,000,000



Financials for Target: Cisco  Customer Premises Equipment Business



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Solera Holdings, Inc. Acquires Identifix Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



50%



$594,800,000



Acquisition of Remaining Interest, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Seller



Identifix Inc



Solera Holdings, Inc.



Welsh, Carson, Anderson & Stowe



United States Industry: SoftwareAsAService (Saas)



Westlake, Texas, United States Stake Acquired: 50 % Advisor: Kirkland & Ellis LLP



New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$594,800,000



Enterprise Value (EV)



$1,189,600,000



Financials for Target: Identifix Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Welsh, Carson, Anderson & Stowe Welsh, Carson, Anderson & Stowe is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1979, Welsh, Carson, Anderson & Stowe considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Delivery Hero GmbH Acquires Yemeksepeti.com Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



100%



$589,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), AddOn



Cash, Stock



Target



Buyer



Sellers



Yemeksepeti.com



Delivery Hero GmbH



General Atlantic LLC



Istanbul, Turkey Industry: Online Food & Grocery Retail



Berlin, Germany Stake Acquired: 100 %



New York, New York, United States Endeavor Capital Management Westport, Connecticut, United States



Deal Amount Deal Price



$589,000,000



Enterprise Value (EV)



$589,000,000



Financials for Target: Yemeksepeti.com



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Yemeksepeti.com Yemeksepeti.com is a privatelyheld company that operates portals that bring together consumers and restaurants and enables consumers to order food online both in Turkey and in UAE. Yemeksepeti.com was founded in 2001 and has headquarters in Istanbul, Turkey. Business Description for Buyer: Delivery Hero GmbH Delivery Hero GmbH is a privatelyheld company that operates as a network of online food ordering websites in many countries around the world. Delivery Hero was founded in 2011 by Niklas Ostberg with support from Team Europe, a Berlin based startup incubator. Delivery Hero is headquartered in Berlin, Germany. Business Description for Seller: General Atlantic LLC General Atlantic LLC is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1980 by Charles Feeny, General Atlantic LLC's philosophy focuses on investing for the longterm and enhancing value over time. The firm considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. The firm then attempts to establish industry leaders by providing valueadding support. Without a typical fund structure, General Atlantic LLC can be patient and forgo short term gains in favor of long term growth. General Atlantic LLC identifies target investments based upon the target strong possessing the following criteria: strong positioning within a favorable industry, skilled management, rapid growth within the market, identifiable levers for valuecreation, sustainable competitive advantages, and a viable business model. Business Description for Seller: Endeavor Capital Management Endeavor Capital Management is a Westport, Connecticutbased venture capital firm. Founded in 1988, Endeavor Capital Management considers seed and early stage investments as well as buyouts and acquisitions.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



IAC/InterActive Corp Acquires PlentyofFish Media Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



July 2015



Completed



100%



$575,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



PlentyofFish Media Inc.



IAC/InterActive Corp



Markus Frind



Burnaby, British Columbia, Canada Industry: Online Dating



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



$575,000,000



Enterprise Value (EV)



$575,000,000



Financials for Target: PlentyofFish Media Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



7.7x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



11.4x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Rizvi Traverse Management LLC Acquires RealD, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



November 2015



Completed



100%



$551,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyers



RealD, Inc.



Rizvi Traverse Management LLC



Beverly Hills, California, United States Industries: Broadcasting, Visual Media, Display Components Advisor: Moelis & Company LLC Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz



Birmingham, Michigan, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Freshfields Bruckhaus Deringer LLP Advisor: Latham & Watkins LLP Advisor: Wachtell, Lipton, Rosen & Katz Advisor: Freshfields Bruckhaus Deringer LLP



Deal Amount Deal Price



$551,000,000



Cash Amount



$551,000,000



Enterprise Value (EV)



$551,000,000



Financials for Target: RealD, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Premiums Purchase Premium (Discount)



19%



Price Per Share Paid



$11



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Twitter Inc. Acquires TellApart, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



April 2015



Completed



100%



$479,100,000



Acquisition



Stock



Target



Buyer



Sellers



TellApart, Inc.



Twitter Inc.



Greylock Partners



Burlingame, California, United States Industries: ECommerce, Software



San Francisco, California, United States Stake Acquired: 100 %



Waltham, Massachusetts, United States SV Angel Palo Alto, California, United States Bain Capital Ventures Boston, Massachusetts, United States Harrison Metal Capital Palo Alto, California, United States Dick Costolo San Francisco, California, United States Reid Hoffman Mountain View, California, United States Jeffrey Jordan San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$479,100,000



Cash Amount



$22,600,000



Share Value



$456,500,000 (12,200,000 shares issued at $37.42)



Enterprise Value (EV)



$479,100,000



Financials for Target: TellApart, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: TellApart, Inc. TellApart, Inc. is a privatelyheld, venture capital backed IT services company that specializes in predictive customer analytic platforms. Founded by Josh McFarland and Mark Ayzenshtat, TellApart, Inc. is headquartered in Burlingame, California. Business Description for Seller: Greylock Partners Greylock Partners is a Waltham, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 1965, Greylock Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: SV Angel SV Angel is a venture capital firm based in Silicon Valley, California. SV Angel was founded by leading angel investors Ron Conway and David Lee. In late 2012, SV Angel filed to raise a new $40 million fund, SV Angel IV. SV Angel's prior fund announced in May 2011 was also $40 million. In 2012, Ron Conway took a step back from daily operations (but maintained an equity interest), with Lee solely running and managing the daytoday operations of the fund. Business Description for Seller: Bain Capital Ventures Bain Capital Ventures is a Boston, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 2001, Bain Capital Ventures considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: Harrison Metal Capital Harrison Metal Capital is a venture capital firm that specializes in early stage investments. Harrison Metal Capital is based in Palo Alto, California. Business Description for Seller: Dick Costolo Dick Costolo is an angel investor based in San Francisco, California. Dick Costolo considers early stage investments. Dick Costolo has invested in TellApart and Twitter Inc. Dick Costolo is the founder of FeedBurner. Business Description for Seller: Reid Hoffman Reid Hoffman is an angel investor based out of Mountain View, California. Reid Hoffman is the founder of LinkedIn and has invested in Facebook, Zynga, Flickr and Last.fm. Business Description for Seller: Jeffrey Jordan Jeffrey Jordan is a San Francisco, California based angel investor. Jeffrey Jordan makes angel investments in early stage web companies, and his investments have included sites Scribd, the online document sharing website, and Wealthfront. Jeffrey Jordan also serves on several web company boards, including online dating site Zoosk, Inc. (see PrivCo Private Company Financial Report: Zoosk, Inc.). Jeffrey Jordan also joined online restaurant reservations service Open Table in 2007 and helped take it public. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Carlyle Group Acquires PA Consulting Group Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



51%



$510,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Majority Acquisition



Cash



Target



Buyer



PA Consulting Group



Carlyle Group



Central London, United Kingdom Industries: Information Technology Services & Consulting, Management Consulting



Washington, District Of Columbia, United States Stake Acquired: 51 %



Deal Amount Deal Price



$510,000,000



Enterprise Value (EV)



$1,000,000,000



Financials for Target: PA Consulting Group



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: PA Consulting Group PA Consulting Group is a privatelyheld management, IT consultancy. Founded in 1943, PA Consulting Group is headquartered in Central London, United Kingdom. Business Description for Buyer: Carlyle Group Carlyle Group is a Washington, United Statesbased private equity firm. Founded in 1987, Carlyle Group considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. In 2011 Carlyle Group filed for an IPO, which would make it one of a small handful of private equity firms to be publicly traded. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Apollo Global Management, LLC Acquires Protection 1 Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



100%



$500,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Targets



Buyer



Protection 1



Apollo Global Management, LLC



Lawrence, Kansas, United States Industries: Fire Monitoring, Security Systems Services Advisor: Latham & Watkins LLP Advisor: Morgan Stanley Advisor: Raymond James Financial Inc.



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Paul, Weiss, Rifkind, Wharton & Garrison LLP



ASG Security Beltsville, Maryland, United States Industries: Audio & Electronic Surveillance, Data Backup, Protection, & Recovery, Mobile Security Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc. Deal Amount Deal Price



$500,000,000



Enterprise Value (EV)



$500,000,000



Financials for Target: Protection 1



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Financials for Target: ASG Security



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: ASG Security ASG Security is a privatelyheld security company that specializes in electronic security. ASG Security is headquartered in Beltsville, Maryland. Business Description for Buyer: Apollo Global Management, LLC Apollo Investment Corporation is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Apollo Investment Corporation was founded in 2004 and is headquartered in New York, New York. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Advance Publications Inc. Acquires 1010data Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



August 2015



Completed



100%



$500,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



1010data



Advance Publications Inc.



Norwest Venture Partners



New York, New York, United States Industry: Big Data / Data Analysis Advisor: BMO Capital Markets Advisor: Cooley LLP



Staten Island, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Foros Group LLC Advisor: Morgan, Lewis & Bockius LLP



Palo Alto, California, United States



Deal Amount Deal Price



$500,000,000



Enterprise Value (EV)



$500,000,000



Financials for Target: 1010data



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



11.1x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: 1010data 1010data is a privatelyheld, venture capital backed software company. 1010data is headquartered in New York, New York. Business Description for Buyer: Advance Publications Inc. Owned and run by the Newhouse family, Advance Publications Inc. is a multibilliondollar international media empire that publishes local newspapers, magazines, books, local business journals, and has stakes in cable TV, including the sixth largest cable TV system in the U.S. and a minority holding in the cable network Discovery Communications. Named for its first newspaper, The Staten Island Advance, Advance Publications is the largest privately held media company in the U.S. Its Conde Nast division is the nation's leading national magazine publisher, with prestigious titles including Vogue and GQ. The company is lately suffering from the continued shift of advertising dollars from print to online media. Advance Publications Inc. also owns online social media company Reddit (Reddit revenues are derived from online advertising). Business Description for Seller: Norwest Venture Partners Norwest Venture Partners is a Palo Alto, Californiabased private equity firm. Founded in 1961, Norwest Venture Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Thoma Bravo, LLC Acquires Internet Pipeline, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



August 2015



Completed



100%



$500,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyer



Sellers



Internet Pipeline, Inc.



Thoma Bravo, LLC



NewSpring Capital



Exton, Pennsylvania, United States Industries: Internet Services, Advertising & Marketing, Software, Insurance Brokers Advisor: Lauletta Birnbaum LLC Advisor: Pepper Hamilton L.L.P.



Chicago, Illinois, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Golub Capital Advisor: Goodwin Procter LLP Advisor: William Blair & Company, L.L.C.



Radnor, Pennsylvania, United States Technology Crossover Ventures Palo Alto, California, United States Volition Capital LLC Boston, Massachusetts, United States



Deal Amount Deal Price



$500,000,000



Enterprise Value (EV)



$500,000,000



Financials for Target: Internet Pipeline, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



6.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Internet Pipeline, Inc. Privatelyheld Internet Pipeline Inc., marketed under iPipeline, is an insurance network that provides webbased business platforms to insurance companies, banks, agents, broker general agents (BGA) and managing general agents (MGA), and wholesalers. The company is one of the pioneers of ondemand platforms that provide content and forms to life insurance agents and distributors working independently. By enabling lifeinsurance policies to be processed online, iPipeline has developed a significant competitive edge in the insurance market. iPipeline's awardwinning channel solutions for carriers, distributors, and producers automate activities for customer relationship management, forms processing, quotes and illustrations development, agency management, requirements ordering, contracting, content distribution, and policy delivery and servicing, enabling the insurance industry to market, sell, and process faster. iPipeline provides the process automation and seamless integration needed to make a sale by aggregating approximately 200 carriers, 1,200 distributors, and their financial professionals in a single, Webbased environment the iPipeline Customer Network. With headquarters in Exton, Pennsylvania, iPipeline has offices in Atlanta, Charlotte, Milwaukee, and Salt Lake City. Business Description for Buyer: Thoma Bravo, LLC Thoma Bravo, LLC is a Chicago, Illinoisbased private equity firm. Founded in 1997, Thoma Bravo, LLC considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. Business Description for Seller: NewSpring Capital NewSpring Capital is a Radnor, Pennsylvaniabased private equity firm. Founded in 1999, NewSpring Capital considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: Technology Crossover Ventures Arjun Malhotra Joins TCV as an Executive Advisor Technology Crossover Ventures is a Palo Alto, Californiabased venture capital firm. Founded in 1995, Technology Crossover Ventures considers seed, middle stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and PIPE transactions. Business Description for Seller: Volition Capital LLC Founded in 2010 by seasoned venture capitalists Don Haile and Anne Mitchell, Volition Capital is a venture capital firm based in Boston, Massachusetts that makes investments in growing private companies with more than $5 million in revenue and with significant company founder ownership (typically a majority). The founding team of Volition Capital had formerly managed the U.S. venture investements of Fidelity Ventures, the corporate venture capital arm of mutual fund and asset management giant, privatelyheld Fidelity Investments. As part of an agremeent, Volition Capital continues to manage the preexisting American portfolio of Fidelity Ventures. Volition Capital also jointly comanages Fidelity's preexisting European venture portfolio companies, along with Fidelity Growth Partners Europe, the European venture investment arm of Fidelity Investments' Fidelity International subsidiary. Volition Capital invests primarily in private companies in the technology sector. Deal Notes Golub Capital provided an undisclosed debt facility to Thoma Bravo for the purpose of this acquisition. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Carlyle Group Acquires Innovation Group plc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



100%



£500,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyer



Innovation Group plc



Carlyle Group



Whiteley, Hampshire, United Kingdom Industry: Information Technology Services & Consulting



Washington, District Of Columbia, United States Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



£500,000,000



Enterprise Value (EV)



£500,000,000



Financials for Target: Innovation Group plc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.5x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



2.5x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2.4x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



45.7x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



15.3x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



38.4x



EV / OI



    



2015



Premiums Premium Over Avg. Stock Price



13.5%



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Carlyle Group Carlyle Group is a Washington, United Statesbased private equity firm. Founded in 1987, Carlyle Group considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. In 2011 Carlyle Group filed for an IPO, which would make it one of a small handful of private equity firms to be publicly traded. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Amazon.com, Inc. Acquires Elemental Technologies, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



September 2015



Completed



100%



$500,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Elemental Technologies, Inc.



Amazon.com, Inc.



Alliance of Angels



Portland, Oregon, United States Industries: Cloud Computing, Mobile Software & Services, Video Sensors



Seattle, Washington, United States Stake Acquired: 100 %



Seattle, Washington, United States Oregon Angel Fund Portland, Oregon, United States General Catalyst Partners Cambridge, Massachusetts, United States Neil Sequeira United States Ventures West Capital Ltd. Vancouver, British Columbia, Canada Erik Benson United States Steamboat Ventures, LLC Burbank, California, United States Voyager Capital Seattle, Washington, United States Citrix Systems, Inc. Fort Lauderdale, Florida, United States Andrew Cohen United States Norwest Venture Partners Palo Alto, California, United States Telstra Corp Ltd Melbourne, Victoria, Australia



Deal Amount Deal Price



$500,000,000



Enterprise Value (EV)



$500,000,000



Financials for Target: Elemental Technologies, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



10.2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Elemental Technologies, Inc. Elemental Technologies, Inc. is a privatelyheld, venture capital backed company that specializes in providing multiscreen video solutions. Founded in 2006 by Samuel Blackman, Jesse Rosenzweig, and Brian Lewis, Elemental Technologies, Inc. maintains headquarters in Portland, Oregon as well as offices in the United Kingdom, Hong Kong, Singapore, Japan, China, Russia, India and Brazil. Business Description for Seller: Alliance of Angels Alliance of Angels is a Seattle, Washingtonbased angel investor group. Founded in 1997, Alliance of Angels considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Oregon Angel Fund Oregon Angel Fund is a Portland, Oregonbased angel investor group that primarily considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: General Catalyst Partners General Catalyst Partners is a Cambridge, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 2000, General Catalyst Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Ventures West Capital Ltd. Ventures West Management Inc. is a Vancouver, Canadabased venture capital firm. Founded in 1968, Ventures West Management Inc. considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Steamboat Ventures, LLC Steamboat Ventures, LLC is a Burbank, Californiabased venture capital firm. Founded in 2000, Steamboat Ventures, LLC considers seed, early stage, middle stage and expansion investments. Business Description for Seller: Voyager Capital Voyager Capital is a Seattle, Washingtonbased venture capital firm. Founded in 1997, Voyager Capital considers seed, early stage, middle stage and expansion investments as well as late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Norwest Venture Partners Norwest Venture Partners is a Palo Alto, Californiabased private equity firm. Founded in 1961, Norwest Venture Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) Acquires Deutsche Glasfaser Date



Status



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



$487,600,000



Acquisition, Majority Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Seller



Deutsche Glasfaser



Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR)



Reggeborgh Group



Borken, Germany Industry: FiberOptic Technology



Rijssen, Netherlands



New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$487,600,000



Enterprise Value (EV)



$487,600,000



Financials for Target: Deutsche Glasfaser



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) is a New York, New Yorkbased private equity firm. Founded in 1976, Kohlberg Kravis Roberts & Co. L.P. (KKR) considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Deal Notes KKR will acquire a majority stake in DG, which is currently fully owned by Reggeborgh. In a joint effort, the two partners will provide DG with the longterm capital to embark on an ambitious growth program whereby approximately 450m is to be invested in the further rollout of the German fibre optics infrastructure over the next few years. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Inspec Inc Acquires First EIE SA Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$483,920,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



First EIE SA



Inspec Inc



Les Acacias, Switzerland Industries: Printers, Scanners & Related Accessories, 3d Scanning & Imaging



Senboku, Japan Stake Acquired: 100 % Advisor: Nishimura & Asahi



Deal Amount Deal Price



$483,920,000



Enterprise Value (EV)



$483,920,000



Financials for Target: First EIE SA



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Perfect Peony Holding Co Ltd Acquires Perfect World Co Ltd Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



January 2015



Completed



100%



$482,510,000



Acquisition, Take Private



Cash



Target



Buyer



Perfect World Co Ltd



Perfect Peony Holding Co Ltd



Chaoyang District, Beijing, China Industry: Other Services



Cayman Islands Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



$482,510,000



Enterprise Value (EV)



$482,510,000



Financials for Target: Perfect World Co Ltd



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



0.7x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



0.6x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.8x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



6.6x



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



3.2x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



8.8x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Under Armour, Inc. Acquires MyFitnessPal Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



February 2015



Completed



100%



$475,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



MyFitnessPal



Under Armour, Inc.



San Francisco, California, United States Industry: Other Internet Services Advisor: Cooley LLP Advisor: Fenwick & West LLP Advisor: Qatalyst Partners LP



Baltimore, Maryland, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: King & Spalding LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc.



Kleiner, Perkins, Caufield & Byers (KPCB) Menlo Park, California, United States Accel Partners Palo Alto, California, United States



Deal Amount Deal Price



$475,000,000



Enterprise Value (EV)



$475,000,000



Financials for Target: MyFitnessPal



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



EV / A



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



EV / SE



Revenues 2015



N/A



EV / R



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



EV / E



Cash Flow



N/A



EV / CF



EV / CF



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



EV / EBITDA



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



EV / OI



67.9x



EV / R



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: MyFitnessPal MyFitnessPal is a privatelyheld company that operates in the Internet Services industry. MyFitnessPal was founded by Albert Lee and Mike Lee. MyFitnessPal headquarters are located in San Francisco, California. The company launched the website in 2005 and in 2009 developed an iOS mobile application. The company partners with other health and fitness apps and gadgets to integrate useful features. Their products integrate with 80% of the wearable fitness devices on the market. In February 2014, the company acquiredSessions, a company that pairs people with coaches. The rationale behind this acquihire was to create a customcoach product. Business Description for Seller: Kleiner, Perkins, Caufield & Byers (KPCB) Kleiner, Perkins, Caufield & Byers (aka "Kleiner Perkins," or KPCB) is a Menlo Park, California based venture capital firm that specializes in making early stage investments in Green Technology, Digital, and Life Sciences. Since its founding in 1972, KPCB has backed entrepreneurs in over 500 ventures, including AOL, Amazon, Citrix, Compaq, Electronic Arts, Genentech, Google, Intuit, Juniper Networks, Netscape, Sun, Symantec, Verisign and Zynga. KPCB portfolio companies employ more than 250,000 people and more than 150 of KPCB's portfolio companies have gone public while many other ventures have exited through mergers and acquisitions. Kleiner Perkins is widely regarded as one of Silicon Valley's premiere venture capital firms. In 2012, Kleiner Perkins introduced a design fellows program that matches talented design students with Kleiner Perkins portfolio companies. Students in the Design Fellows receive a 3 month internship at one of these portfolio companies, while a Design Council provides advice. Business Description for Seller: Accel Partners Accel Partners is a Palo Alto, Californiabased venture capital firm. Founded in 1983, Accel Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Flipkart Private Limited Acquires FX Mart Pvt. Ltd. Date



Status



Deal Price



Deal Types



September 2015



Completed



₹454,000,000 [INR]



Acquisition, Majority Acquisition



Target



Buyer



FX Mart Pvt. Ltd.



Flipkart Private Limited



New Delhi, India Industry: Electronic Payment Services



Bangalore, Karnataka, India



Deal Amount Deal Price



₹454,000,000 [INR]



Enterprise Value (EV)



₹454,000,000 [INR]



Financials for Target: FX Mart Pvt. Ltd.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Flipkart Private Limited Flipkart Private Ltd. is a privatelyheld, venture capitalbacked ecommerce and online consumer products retail company. Flipkart Ltd. administrative headquarters are located in Bangalore, India. Flipkart Ltd. was formerly known as Flipkart Pvt. Ltd. In 2012, Flipkart Ltd. split into two organizations and transferred its ecommerce operations to a Singaporean holding company to avoid Indian foreign direct investment laws in certain industries. Because retail companies were less regulated, Flipkart also maintains an affiliate, WS Retail Services Pvt. Ltd. that was sold to investors in India affiliated with Flipkart Ltd ownership and directors and who essentially would run the retail business the way the Flipkart directors wanted.The result is Flipkart Ltd. being the platform for ecommerce and WS Retail Services Pvt. Ltd. is simply an affiliated vendor on that marketplace. Results herein are for the Flipkart Private Limited. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Cisco Systems, Inc. Acquires Lancope lnc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$452,400,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Sellers



Lancope lnc.



Cisco Systems, Inc.



Canaan Partners



Alpharetta, Georgia, United States Industry: Software Advisor: William Blair & Company, L.L.C.



San Jose, California, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Barclays PLC Advisor: Fenwick & West LLP



Westport, Connecticut, United States Council Capital Nashville, Tennessee, United States GMG Capital Partners New York, New York, United States H.I.G. Ventures Miami, Florida, United States



Deal Amount Deal Price



$452,400,000



Enterprise Value (EV)



$452,400,000



Financials for Target: Lancope lnc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



7.1x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Lancope lnc. Lancope, Inc is a privately held provider of network visibility and security intelligence. Lancope's System helps organizations quickly detect a wide range of attacks, accelerating incident response, improves forensic investigations and reduces enterprise risk. Founded by John Copeland, Lancope maintains its headquarters in Alpharetta, Georgia. Business Description for Seller: Canaan Partners Canaan Partners is a Westport, Connecticutbased venture capital firm. Founded in 1987, Canaan Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: GMG Capital Partners GMG Capital Partners is a private equity firm based in New York, New York. GMG Capital Partners considers early and midstage investments, as well as buyouts and acquisitions. GMG Capital Partners has invested in OpenPages, Inc. Business Description for Seller: H.I.G. Ventures H.I.G. Ventures is a Miami, Floridabased venture capital firm. Founded in 1993, H.I.G. Ventures considers seed and early stage investments.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Pandora Media, Inc. Acquires Ticketfly Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$450,000,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



Sellers



Ticketfly Inc



Pandora Media, Inc.



Riverwood Capital LLC



San Francisco, California, United States Industry: Online Ticket Services



Oakland, California, United States Stake Acquired: 100 %



Menlo Park, California, United States MDV  Mohr Davidow Ventures Menlo Park, California, United States Cross Creek Capital, L.P. Salt Lake City, Utah, United States Northgate Capital Danville, California, United States Sapphire Ventures Palo Alto, California, United States Social Leverage LLC Phoenix, Arizona, United States IA Ventures New York, New York, United States Contour Venture Partners New York, New York, United States Primary Venture Partners New York, New York, United States NYC Seed Brooklyn, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$450,000,000



Enterprise Value (EV)



$450,000,000



Financials for Target: Ticketfly Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



109.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Ticketfly Inc Ticketfly is a privatelyheld, venture capital backed online event ticketing company. Ticketfly is headquartered in San Francisco, California. Business Description for Seller: MDV  Mohr Davidow Ventures MDV  Mohr Davidow Ventures is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1983, MDV  Mohr Davidow Ventures considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Cross Creek Capital, L.P. Cross Creek Capital, L.P. is a Salt Lake City, Utahbased private equity firm. Cross Creek Capital, L.P. considers seed, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Northgate Capital Northgate Capital focuses on venture capital and private equity investments globally and invests in developed markets, including North American, European and Japanesebased private equity funds, and North American and Europeanbased venture capital funds. Within the emerging market arena, Northgate invests in funds in Asia, emerging European countries, and throughout Latin America. Business Description for Seller: Sapphire Ventures SAP Ventures is a Palo Alto, Californiabased venture capital firm. Founded in 1996, SAP Ventures considers seed, early stage, middle stage and expansion investments. Business Description for Seller: Social Leverage LLC Social Leverage LLC is a venture capital firm that specializes in mid stage investments. Social Leverage LLC is based in Phoenix, Arizona. Business Description for Seller: Contour Venture Partners Contour Venture Partners is a New York, New Yorkbased venture capital firm. Founded in 2006, Contour Venture Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: NYC Seed NYC SeedStart Media is a business incubator that specializes in seed investments. The business incubator acts as an investment arm of NYU. NYC SeedStart Media is based in Brooklyn, New York. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Francisco Partners Acquires ClickSoftware Technologies Ltd. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



April 2015



Completed



100%



$438,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyer



ClickSoftware Technologies Ltd.



Francisco Partners



Burlington, Massachusetts, United States Industries: Software, Business Support Services, Mobile Software & Services Advisor: Amit, Pollak, Matalon & Co Advisor: Jefferies Group, Inc. Advisor: Sullivan & Worcester LLP



San Francisco, California, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Barclays PLC Advisor: Meitar Liquornik Geva Leshem Tal



Deal Amount Deal Price



$438,000,000



Enterprise Value (EV)



$438,000,000



Financials for Target: ClickSoftware Technologies Ltd.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



4.4x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



7.5x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



Negative



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



83.3x



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



Negative



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



Negative



EV / OI



    



2015



Premiums Premium Over Avg. Stock Price



45% (Past 90 days)



Price Per Share Paid



$12.65



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Francisco Partners Francisco Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Francisco Partners considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Blackberry Limited Acquires Good Technology Corp Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



September 2015



Completed



100%



$425,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Good Technology Corp



Blackberry Limited



Sunnyvale, California, United States Industries: Mobile Applications, Mobile Software & Services, Mobile Security Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Wilson Sonsini



Waterloo, Ontario, Canada Stake Acquired: 100 % Advisor: Jones Day LLP



Deal Amount Deal Price



$425,000,000



Enterprise Value (EV)



$425,000,000



Financials for Target: Good Technology Corp



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



1.9x



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



33.6x



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Good Technology Corp Good Technology Corporation is a privatelyheld company that provides mobile device management software and mobile security solutions. Good Technology offers a suite of productivity and management software as well as support and maintenance services. Good Technology services both enterprise and goernment customers. Good Technology, Inc was founded in 1996. Good Technology headquarters are located in Sunnyvale, California. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Lattice Semiconductor Corporation Acquires Silicon Image, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



January 2015



Completed



100%



$418,400,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Silicon Image, Inc.



Lattice Semiconductor Corporation



Sunnyvale, California, United States Industry: Computers, Electronic Products & Components Manufacturing Advisor: Barclays PLC Advisor: Fenwick & West LLP



Hillsboro, Oregon, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Jefferies Group, Inc. Advisor: Skadden, Arps, Slate, Meagher & Flom LLP



Deal Amount Deal Price



$418,400,000



Enterprise Value (EV)



$418,400,000



Financials for Target: Silicon Image, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Rakuten, Inc. Acquires OverDrive Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$410,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



OverDrive Inc.



Rakuten, Inc.



Insight Venture Partners



Cleveland, Ohio, United States Industry: Electronic Delivery & Digital Content Distribution



Tokyo, Japan Stake Acquired: 100 %



New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$410,000,000



Enterprise Value (EV)



$410,000,000



Financials for Target: OverDrive Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



2.6x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



16.4x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: OverDrive Inc. OverDrive Inc. is a privatelyheld company that provides fullservice digital distribution services for eBooks, audiobooks, music, video titles and other digital content. The company provides secure management, DRM protection and download fulfillment services for publishers, libraries, schools and retailers. As of September, 2012, OverDrive hosted more than 1 million premium digital titles from more than 1,000 publishers, including Random House, HarperCollins, AudioGO, Harlequin and Bloomsbury. Its digital distribution services are utilized by more than 19,000 libraries, schools and colleges. As of October 2013, OverDrive content includes a selection of more than 1.8 million eBooks, audiobooks, and other digital content available in more than 64 languages. OverDrive Inc. headquarters are located in Cleveland, Ohio. OverDrive Inc. was founded in 1986. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Bluestem Group Inc. Acquires Orchard Brands Corp. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



May 2015



Completed



100%



$410,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Orchard Brands Corp.



Bluestem Group Inc.



Golden Gate Capital



Beverly, Massachusetts, United States Industries: Online Apparel, Footwear & Accessories Retail, Catalog & Mail Order Houses Advisor: Schulte Roth & Zabel LLP Advisor: The Goldman Sachs Group, Inc.



Eden Prairie, Minnesota, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Akin, Gump, Strauss, Hauer & Feld LLP Advisor: Faegre Baker Daniels LLP Advisor: Morgan Stanley



San Francisco, California, United States American Capital Ltd. Bethesda, Maryland, United States



Deal Amount Deal Price



$410,000,000



Cash Amount



$410,000,000



Enterprise Value (EV)



$410,000,000



Financials for Target: Orchard Brands Corp.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.4x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Orchard Brands Corp. Orchard Brands Corp. is a privatelyheld family of catalog and web brands that offers products in an assortment of areas, including fashion, footwear, accessories, home and travel and beauty. Orchard Brands Corp. maintains headquarters in Beverly, Massachusetts. Business Description for Buyer: Bluestem Group Inc. Bluestem Group Inc. is a Minnesota based holding company. Bluestem's businesses include Bluestem Brands, an  online general merchandise retailer. Business Description for Seller: Golden Gate Capital Golden Gate Capital is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Golden Gate Capital considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: American Capital Ltd. American Capital Ltd. is a Bethesda, Marylandbased private equity firm. Founded in 1986, American Capital Ltd. considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Unlike most private equity firms, American Capital is a publicly traded private equity firm, as well as an asset manager. American Capital, both directly and through its asset management business, originates, underwrites and manages investments in middle market private equity, leveraged finance, real estate and structured products. American Capital Ltd. was founded in 1986.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Vector Capital Acquires Saba Software, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



February 2015



Completed



100%



$390,000,000



Acquisition, Take Private



Cash



Target



Buyer



Saba Software, Inc.



Vector Capital



Redwood Shores, California, United States Industry: Database Storage & Management Software Advisor: Morgan Stanley Advisor: Morrison & Foerster LLP



San Francisco, California, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Shearman & Sterling LLP



Deal Amount Deal Price



$390,000,000



Enterprise Value (EV)



$390,000,000



Financials for Target: Saba Software, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Premiums Price Per Share Paid



$9



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Vector Capital Vector Capital is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1997, Vector Capital considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Intel Corporation Acquires Lantiq Beteiligungs  GmbH & Co. KG. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



May 2015



Completed



100%



$383,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



Lantiq Beteiligungs  GmbH & Co. KG.



Intel Corporation



TVentures



Santa Clara, California, United States Stake Acquired: 100 %



Bonn, Germany



Neubiberg, Germany Industries: Semiconductor, Circuits & Other Electronic Components Manufacturing, Memory Chips



Golden Gate Capital San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$383,000,000



Enterprise Value (EV)



$383,000,000



Financials for Target: Lantiq Beteiligungs  GmbH & Co. KG.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: TVentures TVentures is a Bonn, Germanybased venture capital firm. Founded in 1997, TVentures considers seed, early stage, middle stage and expansion investments. Business Description for Seller: Golden Gate Capital Golden Gate Capital is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Golden Gate Capital considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Apollo Global Management, LLC Acquires OM Group, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



June 2015



Completed



100%



$365,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyer



OM Group, Inc.



Apollo Global Management, LLC



Cleveland, Ohio, United States Industries: Advanced Batteries, Specialty Chemical Manufacturing, Nonferrous Forging Advisor: BNP Paribas SA Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: Jones Day LLP



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Lazard Advisor: Paul, Weiss, Rifkind, Wharton & Garrison LLP



Deal Amount Deal Price



$365,000,000



Cash Amount



$365,000,000



Enterprise Value (EV)



$352,000,000



Financials for Target: OM Group, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



0.3x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



0.5x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.3x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



Negative



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



Negative



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



Negative



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



Negative



EV / OI



    



2015



Premiums Purchase Premium (Discount)



28%



Price Per Share Paid



$34



Termination Fees Has Ability to Solicit?



Yes



Ability To Solicit



34 day(s)



Has Termination Fee?



Yes



Reverse Termination Fee (Fixed)



$62,700,000



Termination Fee (Before)



$36,575,000



Termination Fee (After)



$18,300,000



Target Balance Sheet Target Debt Assumed



$40,100,000



Target Cash



$53,100,000



Net Debt (Cash)



($13,000,000)



Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: OM Group, Inc. OM Group, Inc. is a company that operates in the following industries: Advanced Batteries, Specialty Chemical Manufacturing, and Nonferrous Forging. OM Group, Inc. headquarters are located in Cleveland, Ohio. Business Description for Buyer: Apollo Global Management, LLC Apollo Investment Corporation is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Apollo Investment Corporation was founded in 2004 and is headquartered in New York, New York.



Almirall, S.A. Acquires Poli Group Holding S.r.l., Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



November 2015



Completed



100%



$365,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Poli Group Holding S.r.l.,



Almirall, S.A.



Lugano, Switzerland Industry: Biopharmaceuticals



Barcelona, Spain Stake Acquired: 100 %



Deal Amount Deal Price



$365,000,000



Enterprise Value (EV)



$365,000,000



Financials for Target: Poli Group Holding S.r.l.,



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



4.3x



EV / R



4.7x



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Contingency Payments Has Contingency Payment?



Yes



Max. Contingency Payments/Earnout



$35,000,000



Total EV With Max. Contingency



$400,000,000



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Axel Springer AG Acquires Business Insider, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



88%



$343,000,000



Acquisition, Majority Acquisition



Assumed Liabilities, Cash



Target



Buyer



Sellers



Business Insider, Inc.



Axel Springer AG



Kohlberg Ventures LLC



New York, New York, United States Industry: Blogs & Blogging



Berlin, Germany Stake Acquired: 88 %



Portola Valley, California, United States Allen & Company New York, New York, United States Pilot Group LLC New York, New York, United States RRE Ventures LLC New York, New York, United States Institutional Venture Partners (IVP) Menlo Park, California, United States Andreessen Horowitz, LLC Menlo Park, California, United States



Deal Amount Deal Price



$343,000,000



Cash Amount



$343,000,000



Enterprise Value (EV)



$390,000,000



Financials for Target: Business Insider, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



8.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



Negative



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Target Debt Assumed



$0



Target Cash



$52,000,000



Net Debt (Cash)



($52,000,000)



Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Business Insider, Inc. Business Insider, Inc. (also known as Silicon Alley Insider) is a privatelyheld, venture capital backed company that serves as a business blog with participation from online readers in the form of posts, comments, photos, and videos. Based in New York and founded in 2007 by Henry Blodget, Dwight Merriman and Kevin Ryan, Business Insider specializes in areas including media, law, Wall Street, entrepreneurship, investing, and technology. Business Description for Seller: Kohlberg Ventures LLC Kohlberg Ventures LLC is a venture capital firm based in Portola Valley, California. Kohlberg Ventures LLC considers seed, early stage, and mid stage investments. Kohlberg Ventures LLC has invested in Business Insider, Inc. and ClearEdge Power, Inc. Business Description for Seller: Pilot Group LLC Pilot Group LLC is a venture capital firm based in New York, New York. Pilot Group LLC considers seed, early stage, and mid stage investments. Pilot Group LLC has invested in Project FROG, Inc. and Thrillist LLC. Business Description for Seller: RRE Ventures LLC RRE Ventures LLC is a New York, New Yorkbased venture capital firm. Founded in 1994, RRE Ventures LLC considers seed, middle stage and expansion investments. Business Description for Seller: Institutional Venture Partners (IVP) Institutional Venture Partners is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1980, Institutional Venture Partners specializes in venture growth investments, industry rollups, founder liquidity transactions, and select public market investments. In 2012, Institutional Venture Partners closed its largest venture capital fund to date, at a size of $1 billion. Business Description for Seller: Andreessen Horowitz, LLC Andreessen Horowitz, LLC is a venture capital firm based in Silicon Valley in California. Andreessen Horowitz, LLC makes investments in private companies ranging from startup companies to latestage growth venture capital investments. Deal Notes The deal values Business Insider at $442 million. Taking into account cash still on the books, the value comes down to $390 million. Springer will pay $343 million upon close. Business Insider has 76 million readers and 325 employees worldwide.



Bridgepoint Advisers Limited Acquires EFront Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



January 2015



Completed



100%



$340,620,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



EFront



Bridgepoint Advisers Limited



Francisco Partners



Paris, France Industry: Software Publishing



West End Ward, United Kingdom Stake Acquired: 100 % Advisor: Daiwa Securities Group Inc. Advisor: DC Advisory Advisor: Ernst & Young LLP Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: Latham & Watkins LLP



San Francisco, California, United States Advisor: Barclays PLC Advisor: Deloitte & Touche / Deloitte & Touche Corporate Finance



Deal Amount Deal Price



$340,620,000



Enterprise Value (EV)



$340,620,000



Financials for Target: EFront



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



9.1x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



7.8x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



16.4x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



55x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



76.2x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: EFront EFront is a privatelyheld company that operates in the Software Publishing industry. EFront was founded in 1996. EFront headquarters are located in Paris, France. Business Description for Seller: Francisco Partners Francisco Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Francisco Partners considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



QTS Realty Trust, Inc. Acquires Carpathia Hosting, Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



June 2015



Completed



100%



$326,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Carpathia Hosting, Inc



QTS Realty Trust, Inc.



Spire Capital Partners, L.P.



Sterling, Virginia, United States Industries: Information Technology Services & Consulting, Data Processing & Hosting, Data Backup, Protection, & Recovery Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Dentons US LLP



Overland Park, Kansas, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Deutsche Bank AG Advisor: Hogan Lovells Advisor: TD Securities



New York, New York, United States Advisor: Credit Suisse Group AG Advisor: Dentons US LLP



Deal Amount Deal Price



$326,000,000



Enterprise Value (EV)



$326,000,000



Financials for Target: Carpathia Hosting, Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.8x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Carpathia Hosting, Inc Carpathia Hosting is a privatelyheld company that provides managed hosting services and data center services to government and enterprise clients. Carpathia's core differentiators include Carpathia's high level of availability, security and minimized downtime, making the company particularly valuable for government clients and firms with HIPAA compliance requirements. Capitalizing on IT infrastructure outsourcing trends and growing needs for downtimefree and highly secure data centers, Carpathia Hosting has made significant inroads in specialized hosting applications from its data centers in Northern Virginia; Phoenix, Arizona; Los Angeles, California and the Netherlands. Business Description for Seller: Spire Capital Partners, L.P. Spire Capital Partners, L.P. is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions across multiple industries exhibiting superior growth characteristics. Spire Capital Partners, L.P. was founded in 2000 and is headquartered in New York, New York. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Microsoft Corporation Acquires Adallom, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



July 2015



Completed



100%



$250,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO)



Cash



Target



Buyer



Sellers



Adallom, Inc.



Microsoft Corporation



Sequoia Capital



Menlo Park, California, United States Industries: Cloud Computing, Security Software & Services, SoftwareAsA Service (Saas)



Redmond, Washington, United States Stake Acquired: 100 %



Menlo Park, California, United States Index Ventures Geneva, Switzerland EMC Corporation Hopkinton, Massachusetts, United States HewlettPackard Company Palo Alto, California, United States



Deal Amount Deal Price



$250,000,000



Enterprise Value (EV)



$250,000,000



Financials for Target: Adallom, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Sequoia Capital Sequoia Capital is a Menlo Park, Californiabased venture capital firm. Founded in 1971 by Donald Valentine, Sequoia Capital considers seed, early stage, middle stage and expansion investments as well as late stage and mezzanine investments. Despite a historical focus on internet and tech startups, Sequoia also invests in healthcare and energy companies. Notable investments include Apple, Oracle, Cisco, Yahoo, and Google. In 2012, leading Sequoia Capital partner Michael Moritz, who transformed himself from technology journalist to one of Silicon Valley's most influential venture capitalists, said he was scaling back his duties at Sequoia Capital due to a serious illness. In July 2012, the firm opened up an office in Sao Pualo, Brazil headed by (former) firm partner, David Velez. Business Description for Seller: Index Ventures Index Ventures is a Geneva, Switzerlandbased venture capital firm. Founded in 1992, Index Ventures considers seed and early stage investments.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Diplomat Pharmacy, Inc. Acquires BioRx Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



February 2015



Completed



100%



$315,000,000



Acquisition



Cash, Stock



Target



Buyer



BioRx



Diplomat Pharmacy, Inc.



Cincinnati, Ohio, United States Industries: Specialized Health Services, Electronic Medical Records & Practice Management Services, Risk Management Advisor: Choate, Hall & Stewart LLP



Flint, Michigan, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Bass, Berry & Sims PLC Advisor: Honigman Miller Schwartz and Cohn L.L.P.



Deal Amount Deal Price



$315,000,000



Cash Amount



$210,000,000



Share Value



$105,000,000 (4,005,000 shares issued at $26.22)



Enterprise Value (EV)



$315,000,000



Financials for Target: BioRx



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



11.7x



EV / R



13x



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



13.7x



EV / EBITDA



15.2x



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Contingency Payments Has Contingency Payment?



Yes



Max. Contingency Payments/Earnout



$35,000,000



Total EV With Max. Contingency



$350,000,000



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: BioRx BioRx is a privatelyheld provider of specialty pharmacy, infusion management and industry consulting services. BioRx was founded in 2004. BioRx headquarters are located in Cincinnati, Ohio. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



HgCapital Acquires The Foundry Date



Status



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



$312,000,000



Acquisition, Majority Acquisition, Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



The Foundry



HgCapital



Carlyle Group



London, United Kingdom Industries: Visual Media, Multimedia & Graphic Design Software



London, United Kingdom Advisor: White & Case LLP



Washington, District Of Columbia, United States Advisor: Travers Smith



Deal Amount Deal Price



$312,000,000



Enterprise Value (EV)



$312,000,000



Financials for Target: The Foundry



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: The Foundry The Foundry is a privatelyheld visual effects software developer. Founded in 1996, The Foundry is headquartered in Central London, United Kingdom. Business Description for Buyer: HgCapital HgCapital is a London, United Kingdombased venture capital firm. Founded in 2000, HgCapital considers seed investments as well as restructurings, special situations, buyouts and acquisitions. Business Description for Seller: Carlyle Group Carlyle Group is a Washington, United Statesbased private equity firm. Founded in 1987, Carlyle Group considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. In 2011 Carlyle Group filed for an IPO, which would make it one of a small handful of private equity firms to be publicly traded. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Red Ventures Acquires Imagitas Inc Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



May 2015



Completed



100%



$310,000,000



Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Seller



Imagitas Inc



Red Ventures



Pitney Bowes Inc



Waltham, Massachusetts, United States Industry: Marketing Consulting



Indian Land, South Carolina, United States Stake Acquired: 100 %



Stamford, Connecticut, United States Advisor: Gibson, Dunn & Crutcher LLP Advisor: Morgan Stanley



Deal Amount Deal Price



$310,000,000



Enterprise Value (EV)



$310,000,000



Financials for Target: Imagitas Inc



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Red Ventures Red Ventures is a privatelyheld marketing agency. Red Ventures is headquartered in Indian Land, North Carolina. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Integrated Device Technology, Inc. Acquires Zentrum Mikroelektronik Dresden AG Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$307,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Zentrum Mikroelektronik Dresden AG



Integrated Device Technology, Inc.



Germany Industry: Semiconductor, Circuits & Other Electronic Components Manufacturing



Hillsboro, Oregon, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Latham & Watkins LLP



Deal Amount Deal Price



$307,000,000



Enterprise Value (EV)



$307,000,000



Financials for Target: Zentrum Mikroelektronik Dresden AG



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Lloyds Development Capital (Holdings) Limited Acquires Ssp Holdings Limited Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



March 2015



Completed



100%



$304,850,000



Acquisition, Management Buyout (MBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyers



Seller



Ssp Holdings Limited



Lloyds Development Capital (Holdings) Limited



Hellman & Friedman LLC



Town Ward, United Kingdom Industries: Software Publishing, Information Technology Services & Consulting, Data Processing & Hosting Advisor: PricewaterhouseCoopers



West End Ward, United Kingdom Advisor: Addleshaw Goddard Advisor: Allens Advisor: Deloitte & Touche / Deloitte & Touche Corporate Finance Advisor: Squire Sanders LLP



San Francisco, California, United States Advisor: Travers Smith



Scottish Equity Partners LLP Glasgow, United Kingdom Management Group SSP Holdings Ltd Deal Amount Deal Price



$304,850,000



Enterprise Value (EV)



$304,850,000



Financials for Target: Ssp Holdings Limited



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



6.9x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



80.1x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



1678.2x



EV / OI



    



2015



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Ssp Holdings Limited Ssp Holdings Limited is a privatelyheld software publisher. Ssp Holdings Limited headquarters are located in Town Ward, United Kingdom. Ssp Holdings Limited was founded in 2004. Business Description for Buyer: Lloyds Development Capital (Holdings) Limited Lloyds Development Capital (Holdings) Limited is a privatelyheld provider of business support services. Lloyds Development Capital (Holdings) Limited headquarters are located in West End Ward, United Kingdom. Lloyds Development Capital (Holdings) Limited was founded in 1973. Business Description for Buyer: Scottish Equity Partners LLP Scottish Equity Partners LLP is a Glasgow, United Kingdombased venture capital firm. Founded in 1991, Scottish Equity Partners LLP considers seed, early stage, middle stage and expansion investments. Business Description for Seller: Hellman & Friedman LLC Hellman & Friedman LLC is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1984, Hellman & Friedman LLC considers buyouts and acquisitions and restructurings and special situations. Hellman & Friedman LLC was founded by the late F. Warren Hellman, a onetime president of Lehman Brothers Inc. (who passed away in 2011) and Tully Friedman. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Silver Lake Partners Acquires Stake In Fanatics Inc. Date



Status



Deal Price



Deal Type



Currency Used



August 2015



Completed



$300,000,000



Minority Stake Purchase



Cash



Target



Buyer



Fanatics Inc.



Silver Lake Partners



Jacksonville, Florida, United States Industry: Online Sporting Goods & Equipment Retail



Menlo Park, California, United States



Deal Amount Deal Price



$300,000,000



Enterprise Value (EV)



$300,000,000



Financials for Target: Fanatics Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Fanatics Inc. Fantics, LLC is a privately held internet retail site for sporting apparel, merchandise, and fan gear. Fanatics, LLC was formerly known as Football Fanatics, and changed its name in February 2011, as a result of its sale to GSI Commerce. In March 2011, as a result of a eBay's acquisition of GSI Commerce, Fanatics was spun out into a new privately held company. and operates as a subsidiary of Kynetic Inc. Fanatics was founded in 1995 by Alan and Mitchell Trager and is headquartered in Jacksonville, Florida. Business Description for Buyer: Silver Lake Partners Silver Lake is a Menlo Park, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Silver Lake considers buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



TA Associates Management, L.P. Acquires Mitratech Holdings Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



September 2015



Completed



100%



$300,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Secondary Sale



Cash



Target



Buyer



Seller



Mitratech Holdings



TA Associates Management, L.P.



Vista Equity Partners



Los Angeles, California, United States Industry: Application Software



Boston, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 %



San Francisco, California, United States



Deal Amount Deal Price



$300,000,000



Enterprise Value (EV)



$300,000,000



Financials for Target: Mitratech Holdings



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



4.2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Mitratech Holdings Mitratech Holdings is a privatelyheld corporate application development company. Mitratech Holdings was founded in 1987 and is headquartered in Los Angeles, CA. Business Description for Buyer: TA Associates Management, L.P. TA Associates Management, L.P.is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1968, TA Associates, Inc. considers seed, middle stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. Business Description for Seller: Vista Equity Partners Vista Equity Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 2000, Vista Equity Partners considers seed, middle stage and expansion investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Eurazeo Acquires Fintrax Group Holdings, Ltd. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



November 2015



Completed



90%



€300,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Majority Acquisition, Secondary Sale



Assumed Liabilities, Cash



Target



Buyer



Sellers



Fintrax Group Holdings, Ltd.



Eurazeo



Exponent Private Equity LLP



Ballinahown, Ireland Industry: Electronic Payment Services



Paris, France Stake Acquired: 90 %



London, United Kingdom Fintrax  Management



Deal Amount Deal Price



€300,000,000



Enterprise Value (EV)



€550,000,000



Financials for Target: Fintrax Group Holdings, Ltd.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Contingency Payments Has Contingency Payment?



Yes



Max. Contingency Payments/Earnout



€35,000,000



Total EV With Max. Contingency



€585,000,000



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Fintrax Group Holdings, Ltd. Fintrax Group Holdings, Ltd. is a privatelyheld company that provides multicurrency payment, credit card processing, and value added tax refund services for tourists worldwide. The company was founded in 1985 and has its headquarters in Ballinahown, Ireland. Business Description for Buyer: Eurazeo Eurazeo is a Paris, Francebased privateequity firm. Founded in 1987, Eurazeo considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Business Description for Seller: Exponent Private Equity LLP Exponent Private Equity LLP is a private equity firm that specializes in buyouts & acquisitions. Exponent Private Equity LLP was founded in 2004 and is headquartered in London, United Kingdom. Deal Notes Fintrax management will retain the remaining 10 per cent of the company. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Maximus, Inc. Acquires Acentia LLC Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



March 2015



Completed



100%



$300,000,000



Acquisition, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Seller



Acentia LLC



Maximus, Inc.



Snow Phipps Group



Falls Church, Virginia, United States Industries: Technology, Information Technology Services & Consulting Advisor: Holland & Knight LLP Advisor: Houlihan Lokey



Reston, Virginia, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Hogan Lovells



New York City, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$300,000,000



Enterprise Value (EV)



$300,000,000



Financials for Target: Acentia LLC



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Daisy Group plc Acquires Phoenix It Services Limited Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



May 2015



Completed



100%



$296,150,000



Acquisition



Cash



Target



Buyers



Phoenix It Services Limited



Daisy Group plc



St. James Ward, United Kingdom Industry: Information Technology Services & Consulting



United Kingdom Toscafund Limited St. James's Ward, Westminster, United Kingdom



Deal Amount Deal Price



$296,150,000



Enterprise Value (EV)



$296,150,000



Financials for Target: Phoenix It Services Limited



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



7x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



18.5x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss) 2015



N/A



EV / OI



18.9x



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Phoenix It Services Limited Phoenix It Services Limited is a privatelyheld company that operates in the information technology services and consulting industry. Phoenix It Services Limited headquarters are located in St. James Ward, United Kingdom. Phoenix It Services Limited was founded in 1979. Business Description for Buyer: Toscafund Limited Toscafund Limited is a privatelyheld company that operates in the Trading & Brokerage industry. Toscafund Limited was founded in 2000. Toscafund Limited headquarters are located in St. James's Ward, United Kingdom. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Teradyne, Inc. Acquires Universal Robots A/S Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



May 2015



Completed



100%



$285,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Universal Robots A/S



Teradyne, Inc.



Odense S, Denmark Industry: Scientific Consulting Advisor: Mooreland Partners, LLC



North Reading, Massachusetts, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Jones Day LLP



Deal Amount Deal Price



$285,000,000



Enterprise Value (EV)



$285,000,000



Financials for Target: Universal Robots A/S



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



64.1x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



8x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



135.8x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



80.5x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



98.4x



EV / OI



    



2015



Contingency Payments Has Contingency Payment?



Yes



Max. Contingency Payments/Earnout



$65,000,000



Total EV With Max. Contingency



$350,000,000



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



eBay Inc. Acquires Paydiant, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



March 2015



Completed



100%



$280,000,000



Acquisition



Target



Buyer



Sellers



Paydiant, Inc.



eBay Inc.



North Bridge Venture Partners



Wellesley, Massachusetts, United States Industries: ECommerce, Online & Mobile Payment



San Jose, California, United States Stake Acquired: 100 %



Waltham, Massachusetts, United States General Catalyst Partners Cambridge, Massachusetts, United States Stage 1 Ventures, LLC Waltham, Massachusetts, United States Sands Capital Management Arlington, Virginia, United States



Deal Amount Deal Price



$280,000,000



Enterprise Value (EV)



$280,000,000



Financials for Target: Paydiant, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: North Bridge Venture Partners North Bridge Venture Partners is a Waltham, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 1994, North Bridge Venture Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: General Catalyst Partners General Catalyst Partners is a Cambridge, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 2000, General Catalyst Partners considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Stage 1 Ventures, LLC Stage 1 Ventures, LLC is a Waltham, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 2006, Stage 1 Ventures, LLC considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Sands Capital Management Sands Capital Management is a private equity firm based in Arlington, Virginia. Sands Capital Management considers early and midstage investments, as well as buyouts and acquisitions. Sands Capital Management has invested in Zaarly.



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Roper Industries, Inc. Acquires Atlantic Health Partners, LLC Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



September 2015



Completed



100%



$277,000,000



Acquisition



Targets



Buyer



Atlantic Health Partners, LLC



Roper Industries, Inc.



Boca Raton, Florida, United States Industry: Healthcare Information & Advisory Services



Sarasota, Florida, United States Stake Acquired: 100 %



RF IDeas, Inc. Rolling Meadows, Illinois, United States Industry: Computer Hardware Deal Amount Deal Price



$277,000,000



Enterprise Value (EV)



$277,000,000



Financials for Target: Atlantic Health Partners, LLC



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Financials for Target: RF IDeas, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Alorica, Inc. Acquires West Corporation Agent Services Business Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



January 2015



Completed



100%



$275,000,000



Acquisition, Asset Sale, SpinOff, Divestiture



Cash



Target



Buyer



Seller



West Corporation Agent Services Business



Alorica, Inc.



West Corporation



Irvine, California, United States Stake Acquired: 100 %



Omaha, Nebraska, United States



Industries: Business Process Outsourcing Services, Call Centers & Telemarketing, Receivables Management Services Deal Amount Deal Price



$275,000,000



Enterprise Value (EV)



$275,000,000



Financials for Target: West Corporation Agent Services Business



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



0.5x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



17.2x



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



6x



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Buyer: Alorica, Inc. Alorica, Inc. is a privatelyheld telecommunications and business process outsourcing company. Alorica, Inc provides customer management outsourcing solutions spanning the entire customer lifecycle. Headquartered in Irvine, California, Alorica was founded in 1999. Alorica, Inc has over 40 domestic and offshore customer management centers, with locations in the United States, the Dominican Republic, India, and the Philippines. Business Description for Seller: West Corporation West Corporation is a privatelyheld company that operates in the management consulting industry. West Corporation headquarters are located in Omaha, Nebraska. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Omnicell, Inc. Acquires Aesynt Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



October 2015



Completed



100%



$275,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Aesynt



Omnicell, Inc.



Francisco Partners



Cranberry, Pennsylvania, United States Industries: Healthcare Information & Advisory Services, Business Intelligence/Analytics



Mountain View, California, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Cooley LLP Advisor: Greenhill & Co., Inc. Advisor: Jones Day LLP Advisor: Sidley Austin LLP



San Francisco, California, United States Advisor: Kirkland & Ellis LLP Advisor: Robert W. Baird & Co.



Deal Amount Deal Price



$275,000,000



Enterprise Value (EV)



$275,000,000



Financials for Target: Aesynt



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



1.6x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Francisco Partners Francisco Partners is a San Francisco, Californiabased private equity firm. Founded in 1999, Francisco Partners considers seed investments as well as buyouts & acquisitions. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Insight Venture Partners To Acquire E2open, Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Types



Currencies Used



February 2015



Announced



100%



$273,000,000



Acquisition, Leveraged Buyout (LBO), Take Private



Cash



Target



Buyer



E2open, Inc.



Insight Venture Partners



Foster City, California, United States Industry: Supply Chain Management & Logistics Software Advisor: Bank of America Merrill Lynch Advisor: Wilson Sonsini Goodrich & Rosati, P.C.



New York, New York, United States Stake Acquired: 100 % Advisor: Willkie Farr & Gallagher LLP



Deal Amount Deal Price



$273,000,000



Share Value



$8.60



Enterprise Value (EV)



$273,000,000



Financials for Target: E2open, Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets 2015



N/A



EV / A



2.4x



EV / A



    



Stockholder's Equity 2015



N/A



EV / SE



6x



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



3.8x



EV / R



    



Net Income (Loss) 2015



N/A



EV / E



Negative



EV / E



    



Cash Flow 2015



N/A



EV / CF



12.2x



EV / CF



    



EBITDA 2015



N/A



EV / EBITDA



Negative



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



Negative



EV / OI



    



2015



Premiums Purchase Premium (Discount)



41%



Price Per Share Paid



$8.60



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: E2open, Inc. E2open, Inc. develops, operates, and markets an integrated cloudbased platform for supply chain management. It provides crossnetwork analytics, multienterprise, business process management, and businesstobusiness (B2B) integration solutions for companies seeking visibility and control over their trading networks. E2open, Inc. sells its solutions directly, as well as through resellers and integrators in 62 countries worldwide. The company was founded in 2000 and has headquarters in Foster City, California. Deal Notes The Rosen Law Firm announces that it is investigating the Board of Directors of E2open, Inc. (EOPN) for possible breaches of fiduciary duty and other violations of law by failing to adequately shop E2open to maximize shareholder value before agreeing to be acquired by Insight Venture Partners, a leading global private equity and venture capital firm. Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



The Northwestern Mutual Life Insurance Company Acquires LearnVest Inc. Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



$270,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Sellers



LearnVest Inc.



The Northwestern Mutual Life Insurance Company



Accel Partners



New York, New York, United States Industries: Technology, Internet Content Providers, Internet Services



Palo Alto, California, United States



Milwaukee, WI Stake Acquired: 100 %



Claritas Capital LLC Nashville, Tennessee, United States American Express Enterprise Growth New York, New York, United States PKS Capital New York City, New York, United States Circle Financial Group New York City, New York, United States Rose Tech Ventures, LLC New York, New York, United States Richmond Management New York City, New York, United States Ed Mathias Todd Ruppert



Deal Amount Deal Price



$270,000,000



Enterprise Value (EV)



$270,000,000



Financials for Target: LearnVest Inc.



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



36.2x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: LearnVest Inc. LearnVest, Inc. is a privatelyheld internet service company that operates a website for personal finance education. The website offers content, tools and support services through various products including the "LearnVest Daily" email newsletter, "My Money Center" financial dashboard, financial "Bootcamp Programs", and "LearnVest Coursework". Founded by Alexa von Tobel in 2007, the company is based in New York. Business Description for Seller: Accel Partners Accel Partners is a Palo Alto, Californiabased venture capital firm. Founded in 1983, Accel Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Claritas Capital LLC Claritas Capital LLC is a Nashville, Tennesseebased private equity firm. Founded in 2002, Claritas Capital LLC considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings and special situations. Business Description for Seller: American Express Enterprise Growth American Express Enterprise Growth is the corporate venture capital arm of credit card giant American Express Corp. American Express Enterprise Growth was launched in 2010 and 2011 with a $100 million fund to invest in startups and companies in the digital commerce space. Investments involve the digital commerce experience, including loyalty and rewards, mobile and online payment management, feebased services, security and fraud detection and data analysis. Business Description for Seller: PKS Capital PKS Capital is a venture capital firm based in New York City, New York. PKS Capital considers seed, early stage, and mid stage investments. PKS Capital has invested in LearnVest Inc. Business Description for Seller: Circle Financial Group Circle Financial Group is a private equity firm based in New York City, New York. Circle Financial Group considers early and midstage investments, as well as buyouts and acquisitions. Circle Financial Group has invested in LearnVest Inc. Business Description for Seller: Rose Tech Ventures, LLC Rose Tech Ventures, LLC is a New York, New Yorkbased venture capital firm. Founded in 2001, Rose Tech Ventures, LLC considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Richmond Management Richmond Management is a venture capital firm based in New York City, New York. Richmond Management considers seed, early stage, and mid stage investments. Richmond Management has invested in LearnVest Inc., AdChina, and CollegeWikis. Business Description for Seller: Ed Mathias Founding member of The Carlyle Group. Business Description for Seller: Todd Ruppert Former CEO & President of T. Rowe Price Global Investment Services. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



FactSet Research Systems Inc. Acquires Portware LLC Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



September 2015



Completed



100%



$265,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Portware LLC



FactSet Research Systems Inc.



Long Ridge Equity Partners



New York, New York, United States Industry: Electronic Trading Platforms



Norwalk, Connecticut, United States Stake Acquired: 100 %



New York, New York, United States



Deal Amount Deal Price



$265,000,000



Enterprise Value (EV)



$265,000,000



Financials for Target: Portware LLC



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Temenos Group AG Acquires Multifonds Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



Currency Used



March 2015



Completed



100%



€235,000,000



Acquisition



Cash



Target



Buyer



Seller



Multifonds



Temenos Group AG



Summit Partners



Luxembourg, Luxembourg Industries: Other Computers, Electronic Products & Components Manufacturing, Information Technology Services & Consulting



Geneva, Switzerland Stake Acquired: 100 %



Boston, Massachusetts, United States



Deal Amount Deal Price



€235,000,000



Enterprise Value (EV)



€235,000,000



Financials for Target: Multifonds



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues 2015



N/A



EV / R



5.6x



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Seller: Summit Partners Summit Partners is a Boston, Massachusettsbased private equity firm. Founded in 1984, Summit Partners considers seed, middle stage, late stage and mezzanine investments as well as buyouts, acquisitions, restructurings, special situations and secondary purchases. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.



Fossil, Inc. Acquires Misfit Wearables Date



Status



Stake Acquired



Deal Price



Deal Type



November 2015



Completed



100%



$260,000,000



Acquisition



Target



Buyer



Sellers



Misfit Wearables



Fossil, Inc.



The Founders Fund



Cambridge, Massachusetts, United States Industries: Wearable Technology, Medical Device & Equipment Manufacturing



Richardson, Texas, United States Stake Acquired: 100 %



San Francisco, California, United States Khosla Ventures Menlo Park, California, United States Horizons Ventures Los Altos, California, United States Norwest Venture Partners Palo Alto, California, United States O'Reilly AlphaTech Ventures San Francisco, California, United States Max Levchin San Francisco, California, United States IncTANK, Inc. Cambridge, Massachusetts, United States GGV Capital Menlo Park, California, United States Xiaomi Ventures Beinjing, China JD.com, Inc. Shanghai, China Shunwei Venture Capital China



Deal Amount Deal Price



$260,000,000



Enterprise Value (EV)



$260,000,000



Financials for Target: Misfit Wearables



Transaction Multiples



Transaction Multiples w/ Max. Contingency



Total Assets



N/A



EV / A



    



EV / A



    



Stockholder's Equity



N/A



EV / SE



    



EV / SE



    



Revenues



N/A



EV / R



    



EV / R



    



Net Income (Loss)



N/A



EV / E



    



EV / E



    



Cash Flow



N/A



EV / CF



    



EV / CF



    



EBITDA



N/A



EV / EBITDA



    



EV / EBITDA



    



Operating Income (Loss)



N/A



EV / OI



    



EV / OI



    



Termination Fees Has Ability to Solicit?



No



Has Termination Fee?



No



Target Balance Sheet Has Other Assumed Liabilities?



Yes



Business Description for Target: Misfit Wearables Misfit Wearables is a privatelyheld, venture capital backed wearable medical device designer and manufacturer. Misfit Wearables's headquarters is located in Cambridge, Massachusetts. Business Description for Seller: The Founders Fund The Founders Fund is a San Francisco, Californiabased venture capital firm. Founded in 2005, The Founders Fund considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Khosla Ventures Khosla Ventures is a Menlo Park, Californiabased venture development firm. Founded in 2004, Khosla Ventures considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: Norwest Venture Partners Norwest Venture Partners is a Palo Alto, Californiabased private equity firm. Founded in 1961, Norwest Venture Partners considers seed, early stage, late stage and mezzanine investments. Business Description for Seller: O'Reilly AlphaTech Ventures O'Reilly AlphaTech Ventures is a San Francisco, Californiabased venture capital firm. Founded in 2005, O'Reilly AlphaTech Ventures considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: Max Levchin Max Levchin is an angel investor based out of San Francisco, California. Max Levchin has invested in Ironport, Yelp and WePay. Business Description for Seller: IncTANK, Inc. IncTANK, Inc. is a Cambridge, Massachusettsbased venture capital firm. Founded in 2001, IncTANK, Inc. considers seed and early stage investments. Business Description for Seller: GGV Capital GGV Capital is a venture capital firm that specializes in seed investments. GGV Capital was founded in 2000 and is headquartered in Menlo Park, California. Deal Notes Enterprise Value assumes no cash on hand and no target debt assumed.
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