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Description


PERFIL DE NEGOCIOS Pre - Evaluación para Capital Semilla Escuela Columbus – 3IE USM Adrián Urmeneta / Agosto de 2008



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



EL PERFIL • El perfil es una descripción muy resumida de un proyecto de negocios. • Permite un descarte rápido o pasar a una segunda etapa de evaluación. • Obliga a pensar el proyecto como un negocio competitivo. • Es la génesis del Plan de Negocio. Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



COMPONENTES 1. 2. 3. 4. 5. 6. 7. 8.



Antecedentes del Proyecto (datos de contacto). Descripción de la Idea de Producto o Servicio. Factores de Innovación. Competencia y Sustitutos. Descripción del Mercado Objetivo. Descripción del Modelo de Negocios. Estimación de los Resultados Esperados. Listado de las principales actividades y recursos necesarios. 9. Descripción del Emprendedor y sus Socios. Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



1. ANTECEDENTES DEL PROYECTO Nombre Proyecto Nombre Emprendedor(es) RUT (s) Área del Proyecto (sector destino) Teléfono E-Mail Dirección



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



2. DESCRIPCIÓN DE LA IDEA • Detallar claramente el producto o servicio que se ofrecerá, detalles técnicos, insumos, proceso productivo, etc. > ¿Qué es, para qué sirve, cómo funciona?



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



3. FACTORES DE INNOVACIÓN • Enumere y describa los beneficios que el producto o servicio genera, tanto para los usuarios finales, clientes, proveedores, etc. • Describa la innovación y diferenciación que presenta el producto o servicio en relación con lo que ya está en el mercado.



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



4. COMPETENCIA Y SUSTITUTOS • •



•



Diferencia real que se distingue con la competencia y los sustituto. Las ventajas y desventajas frente a ellos y la evolución del mercado o tecnologías que se utilizan en la actualidad. Cual es la ventaja competitiva por sobre la competencia o sustitutos. Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



5. DESCRIPCIÓN DEL MERCADO • • •



¿A quiénes está dirigido el producto o servicio? ¿De qué manera se puede llegar a ellos? ¿Quienes son los cliente finales e intermediarios?



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



6. DESCRIPCIÓN DEL MODELO DE NEGOCIOS • •



Se deben plantear algunas alternativas para la comercialización. De qué manera se generarían los ingresos para el proyecto. > Es una oportunidad de innovación



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



7. ESTIMACIÓN DE RESULTADOS ESPERADOS Estimar: • Ingresos. • Número de clientes. • Futuros negocios asociados al proyecto inicial. • Costos > Se puede ganar dinero (captura de valor) Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



8. PRINCIPALES ACTIVIDADES Y RECURSOS NECESARIOS •



Listado de actividades y recursos que serían necesarios para la puesta en marcha de su proyecto. > Enfocarse en el Prototipo como Hito 1.



Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



9. DESCRIPCIÓN DEL EMPRENDEDOR Y DE SUS SOCIOS •



Profesión y/o actividad, situación laboral actual, experiencia y en el ámbito del proyecto (empresariales, técnicas, gestión, etc.)



•



Experiencia en emprendimientos anteriores; contactos con la industria y el mercado. Compromiso con el proyecto actual y futuro. Curso: Diseño de Negocios Tecnológicos - Escuela Columbus USM – Profesor: Adrián Urmeneta



•



10. ALGUNAS PREGUNTAS FINALES Acerca del Proyecto: SI Cuento con un prototipo o esta presente en su etapa final de desarrollo La empresa está constituida (*) Desea postular a Incubarse en 3IE Desea postular Capital Semilla de CORFO Busca Inversionistas para el proyecto



NO
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