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Short Description

komplet pytań i ich opracowań na obronę w sgh...



Description


Szkoła Główna Handlowa Pytania na egzamin magisterski z ekonomii Wstęp 1. Co to jest ekonomia? Omów cel i metodę pracy ekonomistów. Uwzględnij obserwację, indukcję, dedukcję i krytykę naukową. Ekonomia jest nauką, która gromadzi i porządkuje prawdziwą wiedzę o gospodarowaniu, czyli o produkcji dóbr i ich podziale między ludźmi. Gospodarowanie jest procesem społecznym, w którym funkcjonuje społeczny podział pracy (piekarz piecze chleb, żołnierz broni etc.). Ekonomia bada, jak społeczeństwa używają swoich rzadkich (będących w niedoborze) zasobów do wytwarzania wartościowych produktów oraz rozdzielania ich między poszczególne jednostki. Czyli ekonomia bada np. jak ceny pracy, kapitału i ziemi są w gospodarce ustalane i w jaki sposób są one używane do alokacji zasobów lub np. bada zachowania rynków finansowych oraz analizuje, jak alokują one kapitał w reszcie gospodarki. Ekonomia jest próbą odpowiedzi na pytanie: co, jak i dla kogo jest produkowane? Krzywa możliwości produkcyjnych Krawędź możliwości produkcyjnych pokazuje maksymalne ilości produkcji, które może osiągnąć gospodarka przy danym poziomie wiedzy technicznej i dostępnych ilościach czynników produkcji. Czyli zestaw dóbr i usług osiągalnych dla społeczeństwa. punkt nieosiągalny przy danej technologii i zasobach największa osiągalna przy danych zasobach i technologii wielkość produkcji jednego dobra przy danej wielkości produkcji drugiego dobra



nieefektywne wykorzystanie zasobów



Koszt alternatywny (opportunity cost) – kosztem utraconych możliwości robienia tego, co robimy, jest to, co tracimy, dlatego, że nie robimy czegoś innego. Prawo malejących przychodów (rosnących kosztów) – koszt alternatywny kolejnych jednostek dobra zwiększa się.
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Celem ekonomistów jest osiągnięcie prawdziwej wiedzy (zgodnej z rzeczywistością). Efektywność (co i jak jest produkowane) – z danych zasobów społeczeństwo wytwarza wiele dóbr, które dobrze zaspokajają ludzkie potrzeby. Sprawiedliwość (dla kogo jest produkowane) – podział dóbr jest dokonywany we „właściwy” sposób. Metoda pracy ekonomistów polega na: 1) obserwacji gospodarowania ! obserwacja jest działaniem celowym i w jej wyniku powstają terminy (nazwy), które dalej służą do oznaczania zjawisk i umożliwiają ludziom przekazywanie informacji. Powstają też precyzyjne charakterystyki i wyjaśnienia znaczeń, czyli definicje. Po definicjach następuje klasyfikowanie, czyli ich porządkowanie. 2) uogólnianiu (indukcji) ! Na podstawie wyników z obserwacji można dokonać generalizacji (uogólnienia) oraz postawić hipotezy (powtarzające się zjawiska), które są tym bardziej prawdziwe, im więcej razy potwierdzi się w wybranych badanych jednostkach np. w krajach, społeczeństwach. 3) wnioskowaniu (dedukcji) ! wnioskowanie logiczne, dzięki któremu na podstawie uznania prawdziwości pewnych sądów (przesłanek) uznajemy prawdziwość innych sądów (wniosków). Powstają prawa ekonomiczne. Usystematyzowany, tzn. powiązany logicznie, zbiór praw, hipotez, definicji i klasyfikacji, sformułowanych w pewnym języku, nazywamy teorią. 4) Krytyce ! konfrontacja teorii ekonomicznej z rzeczywistością, a także jej analiza logiczna. Prowadzi do potwierdzenia teorii, jej zmiany lub odrzucenia.



2. Co to jest ekonomia i czym różni się od innych nauk empirycznych (np. od fizyki, chemii, biologii)? Ekonomia jest nauką, która gromadzi i porządkuje prawdziwą wiedzę o gospodarowaniu, czyli o produkcji dóbr i ich podziale między ludźmi. Gospodarowanie jest procesem społecznym, w którym funkcjonuje społeczny podział pracy (piekarz piecze chleb, żołnierz broni etc.). Ekonomia różni się od fizyki, chemii lub biologii tym, że • w warsztacie pracy ekonomisty nie można przeprowadzić eksperymentu (czyli doświadczenia, polegającego na celowej zmianie pewnych cech zjawiska w celu sprawdzenia ich związków z innymi cechami), ponieważ np. związek miedzy inwestycjami a produkcją bardzo trudno jest odizolować od wpływu innych czynników funkcjonujących w gospodarce, • trudno o powtarzalność zjawisk w ekonomii, np. transformacji ustrojowej, • ekonomista posługuje się eksperymentem myślowym – klauzulą ceteris paribus, czyli przy pozostałych warunkach niezmiennych. Przyjmujemy wówczas, że jedynym czynnikiem wpływającym na popyt na dane dobre jest jego cena (a zmiany w dochodzie, reklama, gusta pozostają niezmienne), • ekonomia może służyć interesom jednostek lub rządów np. prawa ekonomiczne „odkryte” w czasach komunizmu, • w ekonomii może zdarzyć się tak, że sama obserwacja może zmienić zachowanie gospodarujących jednostek i grup, np. w badaniach
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ankietowych robotnik, pomimo, że nie popiera strajku może odpowiedzieć, że jednak go popiera licząc, że uzyska w ten sposób podwyżkę.



3. Co to jest prawo ekonomiczne (podaj przykłady)? Czym prawa ekonomiczne różnią się od praw fizyki, chemii lub biologii? Prawo ekonomiczne – uznane za prawdziwe twierdzenie opisujące powtarzające się w pewnych warunkach związki między działaniami ekonomicznymi. Przykłady: • Prawo Phillipsa (koniec lat 50 XX wieku) – w krótkim okresie występuje odwrotna zależność między bezrobociem a inflacją (kiedy bezrobocie rośnie, inflacja spada) • Prawo Laffera – istnieje wysokość stawki podatkowej, po przekroczeniu której przychody do budżetu zamiast rosnąć – maleją. Od praw fizyki, biologii czy chemii różnią się tym, że: • Obserwacja w ekonomii może zmienić zachowania jednostki lub grupy – bezrobotny niechętnie przyzna się w wywiadzie do pracy na czarno, • Opublikowanie wyników badań może zmienić zachowania ludzi – prognozy samoobalające się, np. opinia o przyszłym spadku produkcji może popchnąć producentów do wcześniejszej obniżki cen produktów, co w efekcie powiększyło popyt i do spadku produkcji nie doszło. • W porównaniu z naukami przyrodniczymi wiedza dostarczana przez ekonomię szczególnie silnie wpływa na możliwość osiągania przez ludzi różnych celów (możliwości zniekształceń lub korzyści konkretnych osób, np. ekonomia w czasach komunizmu, w których głównym celem przedsiębiorstw było zaspokajanie ludzkich potrzeb a nie maksymalizacja zysku).



4. Co to jest model ekonomiczny? Czym korelacja zmiennych różni się od związku przyczynowego (podaj przykłady)? Model ekonomiczny – uproszczony obraz rzeczywistości gospodarczej ukazujący zależności między różnymi zjawiskami ekonomicznymi. Formalny schemat, którego celem jest przedstawienie podstawowych cech złożonego systemu za pomocą kilku podstawowych relacji. Mają formę wykresów, równań matematycznych lub programów komputerowych, np. zależność między popytem a podażą, model inflacji.
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Związek przyczynowy zmiennych występuje wtedy, gdy – zgodnie z wiarygodną teorią – jedna z nich jest przyczyną drugiej. Korelacja zmiennych – statystyczna miara współzależności zmiennych losowych, przyjmuje wartości , dodatnia – ten sam kierunek zmian, ujemna – odwrotny. Nawet pomimo istnienia korelacji między danymi zjawiskami nie zawsze świadczy to o związku przyczynowym między tymi zjawiskami, np. gwizdek konduktora na dworcu kolejowym jest silnie skorelowany z odjazdem pociągu, ale nie jest on jego przyczyną.



5. Omów zestawy (typy) danych statystycznych wykorzystywanych przez ekonomistów. Czym zmiany absolutne różnią się od zmian względnych? Zestawy danych statystycznych: 1. Źródła danych, np. zestawy gotowych danych statystycznych (np. dane z GUS, NBP) – łatwiej korzystać z gotowych niż zbierać je samemu, np. wysyłając ankiety do przedsiębiorstw. 2. Dane statystyczne i wykresy głównie szeregi czasowe i dane przekrojowe, w formie tabel i wykresów: a. Szereg czasowy – zbiór wartości zmiennej ekonomicznej w kolejnych okresach, np. wartości kursu dolara amerykańskiego w Polsce w latach 1989-1995, zmiany PKB Polski w latach 1989-1995. b. Dane przekrojowe – informują o strukturze zjawiska, np. podając wartości analizowanej zmiennej dla osób lub grup wchodzących w skład większej populacji w pewnym okresie, np. bezrobotni według wieku i płci, ilość kobiet w zarządach spółek akcyjnych notowanych na GPW. 3. Średnie – posługiwanie się wartościami średnimi jest wygodniejsze i wygładza wahania analizowanej zmiennej, np. chcemy ustalić ile przeciętnie na wolnym rynku kosztował w okresie maj-lipiec 1989 dolar amerykański w Polsce. 4. Wartości absolutne i wartości względne zmiennej: a. Wartości absolutne – są wyrażone w konkretnych jednostkach miary i bezpośrednio informują o poziome tej zmiennej. b. Wartości względne – informują o stosunku zmiany wartości absolutnej tej zmiennej do poziomu wartości absolutnej z ustalonego dowolnie tzw. okresu bazowego (stopa zmiany). 5. Wskaźniki (indeksy) – liczby pozostające w takim stosunku do stu, jak z zmienna z okresu, którego ten wskaźnik dotyczy, do zmiennej z ustalonego dowolnie okresu bazowego, np. wskaźniki zmiany kursu wolnorynkowego dolara amerykańskiego w Polsce w latach 1989-1992, gdzie styczeń każdego roku = 100.
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6. Wskaźniki jako średnie ważone – informują o zmianach grupy zmiennych, a nie jednej zmiennej, np. szukamy złożonego, syntetycznego wskaźnika będącego średnią ważoną dla obu wskaźników prostych (cząstkowych), np. udziały wydatków konsumentów na dobra w wysokości 0.2 i 0.8, gdzie przy cenach wina i ryb odpowiednio 200 i 300 to: 200 * 0.2 + 300*0.8 = 40 + 240 = 280; Wskaźnik cen konsumenta (CPI – Consumer Price Index) informuje o zmianie wszystkich cen dóbr konsumpcyjnych. Jego wysokość zależy jednak nie tylko od tempa zmian cen poszczególnych dóbr, ale także od struktury wydatków. 7. Nominalna i realna wartość kwoty pieniądza. a. Siła nabywcza jednostki pieniądza to ilość dóbr, którą przeciętnie można za nią nabyć. Kwota pieniądza jest nominalna, jeśli wyrażono ją w pieniądzu o sile nabywczej z okresu, z którego ta kwota pochodzi, a realna, jeśli użyto pieniądza o sile nabywczej z innego wybranego arbitralnie okresu. [dokładniej pyt. 7]



6. Na przykładzie wskaźnika inflacji omów wskaźnikami (indeksami) prostymi i złożonymi.



różnice



między



Wskaźniki proste – cząstkowe, są miarą dynamiki zjawisk prostych, indywidualnych, tzn., służą do badania zmian w czasie zjawisk jednorodnych. Służą opisowi przestrzennego zróżnicowania zjawisk. Jednopodstawowe i łańcuchowe. Wskaźniki złożone – syntetyczny, będący średnią ważoną dla wskaźników cząstkowych (za wagi uznajemy udziały w konsumowaniu wydatków na np. oba dobra konsumowane we wszystkich wydatkach konsumentów). Wagi wyznaczają ważność, siłę wpływu wskaźników cząstkowych na wskaźnik syntetyczny. Do najczęściej stosowanych indeksów złożonych należą formuły wiążące ilość towarów i ich ceny. Takie indeksy stosowane do pewnego „koszyka” dóbr służą m.in. do oszacowania poziomu inflacji. Jako przykład można omówić indeks Laspeyersa – w indeksie tym odnosi się sumaryczną wartość koszyka dóbr w danym okresie do wartości tego samego koszyka dóbr w okresie bazowym. Indeks Lasperersa:



∑!!!! ∑!!!!  



∗ 100



pi - ceny poszczególnych dóbr qi – ilości poszczególnych dóbr



Inflacja –wzrost przeciętnej ceny dóbr w pewnym okresie.
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Przykład Dobro Wino Ryby



Cena bieżąca gb/jednostkę) 2000 2010 4 8 5 15



Wskaźniki cząstkowe: odpowiednio 200 i 300 (cena wina wzrosła 2 razy, a ryb 3) Wskaźnik syntetyczny: uwzględniamy udziały wydatków na oba dobra konsumpcyjne we wszystkich wydatkach konsumentów odpowiednio 0,2 i 0,8): 200 ∗ 0,2 + 300 ∗ 0,8 = 40 + 240 = 280 Oznacza to, że ceny w latach 2000-2010 wzrosły o 280-100=180%. Inflacja jest mierzona najczęściej za pomocą: • CPI (Consumer Price Index – wskaźnik cen detalicznych, oblicza się dzieląc wydatki przeciętnego gospodarstwa domowego na zakup danego reprezentacyjnego koszyka dóbr w badanym roku przez analogiczne wydatki w roku przyjętym za bazowy (najczęściej poprzednim). • PPI (Producer Price Index) – wskaźnik cen dóbr produkcyjnych – oblicza się analogicznie jak CPI, ale koszyk dóbr składa się z cen, które płacą producenci za czynniki wytwórcze (materiały i surowce). • Deflator inflacji – miernik wyrażający % stosunek PKB w ujęciu nominalnym (ceny bieżące) do PKB w ujęciu realnym (ceny stałe).



7. Na czym polega różnica między realną i nominalną wartością kwoty pieniądza? Podaj przykład liczbowy. Siła nabywcza jednostki pieniądza to ilość dóbr, którą przeciętnie można za nią nabyć. Kwota pieniądza jest: • nominalna, jeśli wyrażono ją w pieniądzu o sile nabywczej z okresu, z którego ta kwota pochodzi (wyrażona w cenach bieżących); • realna, jeśli użyto pieniądza o sile nabywczej z innego, wybranego arbitralnie okresu (wyrażona w cenach stałych); Rozróżnienie to ważne jest ponieważ ceny dóbr zmieniają się wpływając na możliwość nabywania dóbr przez ludzi. Przykład Ceny towarów i usług konsumpcyjnych w 1989 roku w Polsce (wzrost % w stosunku do poprzedniego miesiąca)
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Miesiąc Styczeń Luty Marzec Kwiecień Maj



1989 11,0 7,9 8,1 9,8 7,2



Porcja dóbr, na którą było stać posiadacza 1 zł w końcu stycznia 1989 r po miesiącu (w lutym, zał. podobny koszyk dóbr jak przy pomiarze inflacji), kosztowała już nie 1 zł, ale 1.079. Na jaką część tej kwoty stać posiadacza 1 zł w końcu lutego? Na 1/1,079 zł (o tyle zmalała siła nabywcza 1 zł, czyli do ok. 93 gr. W miarę trwania inflacji w kolejnych miesiącach 1989 porcja dóbr, na którą w końcu stycznia było stać posiadacza 1 zł, stawała się coraz droższa. W końcu lutego: o 7,9% więcej czyli 1,079, w końcu marca wzrost o 8,1, czyli 1,079*(1+0,081), czyli do poziomu 1,079*1,081, a w końcu kwietnia: 1,079*1,081*1,098. Zatem posiadacz 1 zł mógł sobie w tych momentach pozwolić na zakup odpowiednio: • w lutym: 1/1,079 • w marcu: 1/(1,079*1,081) • w kwietniu: 1/(1,079*1,081*1,098) Zakładamy, że cena wołowiny w ciągu czerwca i lipca 1992 roku wzrosła w Polsce przeciętnie o 5,3%. Inflacja w tych miesiącach wynosiła odpowiednio 1,1% i 2,3% (czyli za porcję, która na początku czerwca kosztowała 1 zł to w końcu lipca należało zapłacić 1,053 zł. Jednocześnie w końcu czerwca siła nabywcza złotego zmalała z 1 do 1/1,011, a w ciągu lipca dokonał się jej dalszy spadek do poziomu 1/(1,011*1,023). Zatem realna cena tej porcji wołowiny w końcu lipca wynosiła: 1,053/(1,011*1,023) = 1,018 zł. Oznacza to, że w ciągu czerwca i lipca wzrosła ona w przybliżeniu: • realnie o 1,8% • nominalnie o 5,3%.



8. Na czym polega różnica między obecną a przyszłą wartością kwoty pieniądza (ang. Present/future value)? Podaj przykład liczbowy. PV (Present Value) – wartość bieżąca, wartość jednostki pieniężnej lub przepływów pieniężnych, które zostaną zrealizowane/otrzymane w przyszłych okresach wyrażone w dzisiejszej sile nabywczej jednostek pieniężnych. Zazwyczaj mniejsza od przyszłych przepływów (różne czynniki ryzyka, firma mogłaby reinwestować środki). FV (Future Value) – wartość przyszła wartość jednostki pieniężnej lub przepływów pieniężnych na określony termin w przyszłości. Zazwyczaj wyższa od wartości bieżącej dzięki zastosowaniu procentu składanego. To wartość
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dzisiejszej kwoty w określonym dniu w przyszłości, przy założeniu, że kwota ta zostanie zainwestowana przy danej stopie procentowej. Czy 100 zł otrzymane dzisiaj jest warte tyle samo co 100 zł otrzymane za rok? Nie, ponieważ: • Inflacja (powoduje spadek siły nabywczej pieniądza) • Ryzyko • Koszty utraconych korzyści • Preferowanie przez ludzi konsumpcji dziś zamiast jutro czy za rok



𝐹𝑉 = 𝑃𝑉 ∗ 1 + 𝑟 𝑃𝑉 =



𝐹𝑉 1+𝑟



𝐹𝑉 = 𝑃𝑉 ∗ 1 +



𝑟 𝑚



!



! !



∗𝑚



FV – wartość przyszła PV – wartość bieżąca n – liczba lat, na które inwestujemy pieniądz r – stopa procentowa, którą bank płaci rocznie do naszego rachunku m – liczba kapitalizacji w ciągu roku



Efektywna stopa procentowa (procent składany)



𝑟! = 1 +



𝑟 𝑚



!



−1



Nominalna i realna stopa procentowa Zakładamy, że rozważane jest kupno obligacji, która za 3 lata zostanie wykupiona za 1331 zł. Realna stopa procentowa wynosi 10%. Cena 900 zł za obligację wydaje się korzystna, gdyż zaktualizowana wartość 1331 zł wynosi: 1331 ∗



1 1 + 0,1



!



= 1000  𝑧ł



Ale należy uwzględnić inflację! Załóżmy, że nominalna stopa procentowa jest o 5 punktów procentowych wyższa od stopy realnej. Bank nalicza odsetki od oszczędności wedle nominalnej, a nie realnej stopy procentowej. Za ulokowanie w banku 900 zł po trzech latach dostalibyśmy  900 ∗ 1 + −0,15 ! = 1369  𝑧ł, czyli o około 38 zł więcej niż dałaby obligacja. Zaktualizowana wartość 1331 zł obliczona ! z nominalną stopą procentową wynosi 1331  𝑧ł ∗ ! = 875,2  𝑧ł. Stopa realna jest niższa od nominalnej.
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Mikroekonomia 9. Za pomocą modelu rynku konkurencyjnego opisz wpływ występujących jednocześnie szoków popytowych i podażowych na cenę i ilość dobra.



Dodatni szok popytowy i dodatni szok podażowy ! cena bez zmian, produkcja rośnie.



Ujemny szok popytowy i ujemny szok podażowy ! cena bez zmian, produkcja spada.



Ujemny szok podażowy, dodatni szok popytowy ! cena rośnie, produkcja pozostaje bez zmian.



Dodatni szok podażowy, ujemny szok popytowy ! produkcja bez zmian, cena spada.
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Szok popytowy – przesunięcie całej linii popytu w wyniku zmiany ceny innych dóbr, dochodów konsumentów i ich preferencji (wyjątkowo udana kampania reklamowa, wzrost dochodów konsumentów lub wzrost ceny substytutu.



Szok podażowy – przesunięcie całej linii podaży, wywołane np. zmianami stosowanej technologii, zmianami cen zasobów, interwencja państwa np. obniżka podatków.



Wspólne działanie szoków popytowych i podażowych prowadzi do sytuacji, w której przy cenie np. P1 produkcja i zapotrzebowanie rosną z poziomu Q1 do Q2. Sytuacja taka może być spowodowana np. jednoczesnym wzrostem dochodu konsumentów oraz zmniejszeniu ceny zasobów stosowanych w produkcji danego dobra.



Szok podażowy – to zmiany cen krajowych spowodowane przez inne czynniki niż zmiana popytu krajowego, powodujące wahania koniunktury: • Pozytywny szok podażowy – determinowany przez pojawienie się nowych źródeł surowców, nowych produktów i technologii, pozytywnych zmian cen surowców i żywności oraz dobrymi warunkami atmosferycznymi. Zmniejszają się koszty produkcji dzięki tym czynnikom i
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długookresowa krzywa zagregowanej podaży przesuwa się w prawo, powodując wzrost realnego PKB. Negatywny szok podażowy – determinowany przez wzrost cen żywności, surowców, kursów walutowych oraz złymi warunkami atmosferycznymi. Wywołują one podwójny efekt wpływając jednocześnie na inflację i produkcję. Zwiększenie wydatków na dane dobra prowadzi do obniżenia realnego PKB gospodarstw domowych, przesuwając długookresową krzywą zagregowanej podaży w lewo. Gospodarstwa domowe ograniczają wydatki na konsumpcję, co prowadzi do spadku popytu krajowego. Przedsiębiorstwa zmniejszają produkcję i ograniczają zatrudnienie.



Szok popytowy – zmiana wpływająca na zagregowany popyt. Jej przyczyną są nagłe zmiany dotyczące np. polityki fiskalnej państwa, podaży pieniądza, oczekiwań uczestników rynku co do możliwych do osiągnięcia zysków. • Dodatni szok popytowy – następuje gwałtowny wzrost popytu, wymusi to wzrost zarówno cen jak i podaży, gospodarka dąży jednak do równowagi naturalnej co powoduje stopniowy spadek podaży jednocześnie z dalszym wzrostem cen. Jedynym długookresowym efektem pozytywnego wstrząsu popytowego jest wzrost ceny. • Ujemny szok popytowy – następuje gwałtowny spadek popytu, wywołujący spadek cen i podaży, następnie powoli wzrasta podaż, a produkcja rośnie jeszcze bardziej. Równoczesne wystąpienie negatywnego szoku podażowego i pozytywnego szoku popytowego spowodowałoby zatem ustalenie ceny na wyższym poziomie. Finalny poziom produkcji zależny byłby od tego, który z szoków byłby silniejszy.



10. Za pomocą modelu rynku przedstaw wpływ zmiany popytu rynkowego na sytuację gałęzi doskonale konkurencyjnej w krótkim i długim okresie. Podaż gałęzi przy danej cenie znajdujemy, dodając do siebie odpowiadające tej cenie wielkości produkcji wszystkich przedsiębiorstw należących do tej gałęzi, np. w gałęzi działa 500 firm i przy cenie 2 każda z nich oferuje 10 – ich gałęziowa oferta odpowiadająca cenie 2 wynosi 500*10=5000. W długim okresie wszystkie czynniki koszty są zmienne. W krótkim okresie liczba przedsiębiorstw w gałęzi nie ulega zmianie, natomiast w długim okresie na ten rynek wchodzą i wychodzę różne firmy uważające produkcję za opłacalną bądź nieopłacalną. Na rynku konkurencji doskonałej pozytywny szok popytowy w krótkim okresie spowoduje silny wzrost cen i niewielki wzrost obrotów. W długim okresie cena obniży się nieco, a produkcja wzrośnie.
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Krok po kroku



1



2



3



4



 



• Szok popytowy przesuwa linię popytu na produkty gałęzi z położenia D do D’ (nastąpił np. wzrost cen substytutów).



• W krótkim okresie skutkiem jest znaczny wzrost cen (P1, P2) i mały przyrost produkcji (Q1, Q2). Równowaga z punktu A przenosi się do B.



• W długim okresie dokonuje się proces dostosowawczy. Gałąź zmierza do nowego długookresowego punktu równowagi C. Cena się obniża (P2, P3), a produkcja zwiększa (Q2, Q3).



• Długookresowa linia podaży gałęzi wolnokonkurencyjnej S’ jest bardziej płaska niż krótkookresowa linia podaży gałęzi (w długim okresie firmy dostosowują czynniki produkcji do zmienionej sytuacji rynkowej i możliwe są wejścia i wyjścia z gałęzi).
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11. Omów koncepcję nadwyżki konsumenta, nadwyżki producenta i nadwyżki całkowitej. Nadwyżka konsumenta – (consumer surplus) – nadwyżka skłonności do płacenia (maksymalna kwota, jaką chce zapłacić za jednostkę dobra nabywca) nad rzeczywiście zapłaconą ceną. Nadwyżka powstaje, ponieważ „otrzymujemy więcej niż płacimy” (jako wynik prawa malejącej użyteczności krańcowej (kiedy chce nam się pić jedna butelka wody jest dla nas bardziej cenna niż każda kolejna).



Nadwyżka producenta – (producer surplus) – nadwyżka otrzymanej ceny nad kosztem krańcowym (minimalną kwotą, która pokrywa cały koszt zaoferowania dodatkowej jednostki dobra).
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Nadwyżka całkowita = nadwyżka konsumenta + nadwyżka producenta



Równowaga rynkowa odpowiada wielkości produkcji, przy której wartość wyprodukowanych dóbr, pomniejszona o koszt ich wytworzenia, czyli suma nadwyżek konsumenta i producenta (nadwyżka całkowita), jest największa.



12. Podaj przykłady wykorzystania (całkowitej, konsumenta i producenta).



koncepcji



nadwyżek



Zastosowania koncepcji nadwyżki konsumenta, producenta i nadwyżki całkowitej: • Użyteczna w próbach oceny wielu decyzji rządu, np. jak rząd może podjąć decyzję o wartości budowy nowej drogi – korzyścią dla jej użytkowników będzie skrócenie czasu podróży oraz wyższe bezpieczeństwo, co można zmierzyć nadwyżką indywidualnych konsumentów. Zakładamy, że jest 10 tysięcy użytkowników, identycznych pod każdym względem. Za pomocą starannego eksperymentowania ustalamy, że nadwyżka każdego indywidualnego konsumenta wynosi $350 od drogi. Droga zwiększy ekonomiczny dobrobyt konsumenta, jeżeli jego całkowity koszt jest mniejszy od $3 500 000 (10000 * $350). Ekonomiści
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• • • •



•



posługują się nadwyżką konsumenta, gdy przeprowadzają analizę kosztów i korzyści, której celem jest określenie kosztów i korzyści danego programu rządowego. Czyli ekonomista zaleci, aby droga, po której jeździ się bezpłatnie, została zbudowana, jeżeli jej całkowita nadwyżka konsumenta przewyższa jej koszty (podobnie problemy środowiska, zachowanie obszarów dziewiczej przyrody etc.). Mechanizm nadwyżki jest użyteczny do mierzenia m.in. straty w wyniku działania monopoli (monopolista osiąga nadzwyczajne zyski kosztem społecznej straty). Koncepcje nadwyżek umożliwiają obliczanie, jak duży zysk osiągają producenci i konsumenci z istnienia rynku. Nadwyżka całkowita mierzy korzyści z handlu. Przykład nadwyżki całkowitej: aukcje internetowe, gdzie dzięki braku pośredników zyskuje i sprzedający i kupujący (miara dobrobytu społ.). Przykład wykorzystania nadwyżki konsumenta: rynek organów w USA – darowaną nerkę otrzymuje ta osoba w kolejce, która ma najwyższą korzyść netto, najwyższą nadwyżkę konsumenta, np. szybciej przeszczep nastąpi u 25-latka, gdyż ten uzyska 8,7 dodatkowych lat życia niż u 75latka, który uzyska tylko 3,6 dodatkowych lat życia. Przykład wykorzystania nadwyżki producenta: rynek ziemi w USA w stanie Iowa, gdzie w 2007 roku ceny gruntów były rekordowe. Dlaczego? W 2006 roku rząd zmniejszył stawki podatkowe dla paliw zawierających etanol, który można uzyskiwać z kukurydzy, która rośnie obficie właśnie w stanie Iowa. Farmerzy sprzedawali zatem surowiec po znacznie wyższych cenach iż się spodziewali. Osoba kupująca ziemię w Iowa, kupuje jednocześnie nadwyżkę producenta generowaną przez farmerów, powodując, że te tereny stają się bardziej wartościowe.



13. Pokaż, jak konkurencyjny rynek zmaksymalizowanie sumy nadwyżki konsumenta producenta.



i



zapewnia nadwyżki



Równowaga rynkowa odpowiada wielkości produkcji, przy której wartość wyprodukowanych dóbr, pomniejszona o koszt ich wytworzenia, czyli suma nadwyżek konsumenta i producenta (nadwyżka całkowita), jest największa.



 



15  



Gospodarowanie jest efektywne, gdy na wszystkich nadwyżka całkowita, czyli suma korzyści netto konsumentów i producentów z gospodarowania jest największa z możliwych. W stanie równowagi rynkowej jest wytwarzana ilość dobra Q*, przy której nadwyżka całkowita jest największa. Gdyby produkcja wynosiłaby Q1 oznaczałoby to niewytworzenie jednostek dobra Q1,Q*, których wartość dla nabywców byłaby większa od kosztu ich wyprodukowania (nadwyżka całkowita zmalałaby do B,B1,B2). Gdyby produkcja wynosiłaby Q2, wytworzono by porcje dobra, który koszt byłby większy od wartości. Nadwyżka całkowita zmalałaby do B,B3,B4.



14. Na konkurencyjnym rynku wprowadzono podatek od sprzedaży. Na rysunku przedstaw rozkład obciążenia uczestników transakcji tym podatkiem. Z podatkiem od sprzedaży (podatek kwotowy) mamy do czynienia, kiedy cena dla nabywców jest większa od ceny dla sprzedawców o pewną stałą kwotę (ale nie o odsetek ceny płaconej przez nabywców) – kwotę podatku otrzymywanego przez państwo. Na konkurencyjnym rynku podatek powoduje zmniejszenie się handlu opodatkowanym dobrem, wzrost ceny dla nabywców i spadek ceny dla sprzedawców. Podatek szkodzi efektywności gospodarowania, ponieważ powoduje społeczną stratę. Nadwyżka całkowita maleje z 0GE (P*GE + P*E0) do (P1GE1 + 0P2A.



Wpływy państwa z podatku odpowiadają polu P1E1AP2. Po wprowadzeniu podatku sprzedawcy nadal będą dostarczać Q1, pod warunkiem, że nabywcy zapłacą P1 za jednostkę dobra. Stawka podatku wynosi wówczas E1A i w konsekwencji sprzedawcy dostają taką samą cenę P2, jak przed wprowadzeniem podatku. Podatek płacą zarówno nabywcy jak i sprzedawcy.
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1 2



• podatek powoduje przesunięcie równowagi z E do E1



• skala handlu zmniejsza się z Q* do Q1 • zapotrzebowanie maleje, bo cena rośnie z P* do P1



3 4



• Wpływy państwa z opodatkowania wynoszą P1E1AP2 (liczba sprzedawanych jednostek *jednostkowa kwota podatku)



Rozkład ciężaru opodatkowania i wielkości straty spowodowanej podatkiem zależą m.in. od nachylenia linii popytu (czyli elastyczności cenowej).



Rys. a Podatek wynosi E1A. Sprzedawcy dostarczą Q1 dobra, pod warunkiem, że nabywcy zapłacą P1. Podatek oddawany państwu powoduje przesunięcie się punktu równowagi rynkowej z E do E1. Z Q* do Q1 maleją obroty na rynku. C. Ciężar opodatkowania spada zarówno na: • Nabywców (za porcję dobra płacą oni o P1-P* więcej) • Sprzedawców (otrzymywana przez nich cena netto zmniejsza się z P*-P2) Nachylenie linii podaży S oraz linii popytu D rozstrzygają o tym, kto ile płaci. Im bardziej stroma jest linia popytu D tym większą część ciężaru spada na kupujących.
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Na rys. b pole P*P1E1B jest mniejsze niż na rysunku a, gdyż krzywa popytu jest bardziej stroma, czyli przy mniej elastycznym popycie, podatkiem obciążeni są głównie nabywcy (ich możliwości obrony przed przerzuceniem na nich podatku przez sprzedawców są stosunkowo małe). Na opodatkowanym rynku dojdzie do zmniejszenia skali obrotów i do wzrostu ceny płaconej przez nabywców.



15. Co to są współczynniki elastyczności cenowej i dochodowej popytu i podaży. Wskaż ich zastosowania. Współczynnik elastyczności cenowej popytu (price elasticity of demand EPD) na dobro to stosunek względnej zmiany zapotrzebowania na to dobro ΔQ1/Q1, do bardzo małej względnej zmiany ceny tego dobra ΔP/P, czyli 𝐸𝑃𝐷   =  



𝛥𝑄1/𝑄1     𝛥𝑃/𝑃



Współczynnik elastyczności cenowej popytu (EPD) ma zazwyczaj charakter ujemny. Zapotrzebowanie na dobro zmienia się odwrotnie do ceny, dlatego znaki w liczniku i mianowniku są różne. Im większa jest wartość bezwzględna współczynnika elastyczności, tym zapotrzebowanie jest bardziej wrażliwe na zmiany ceny. Elastyczność cenowa popytu pomaga m.in. w obliczeniu, o ile należy podnieść cenę, aby zlikwidować nadwyżkę popytu bądź o ile ją obniżyć, aby zlikwidować nadwyżkę podaży.
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Elastyczność dochodowa popytu (income elasticity of demand, EID) stosunek względnej zmiany zapotrzebowania na dobro ΔQ1/Q1, do małej względnej zmiany dochodu nabywców ΔI/I. Czyli: 𝛥𝑄1/𝑄1 𝐸𝐼𝐷   =       𝛥𝐼/𝐼 Elastyczność dochodowa popytu a podział dóbr:



DOBRA



Pierwszej potrzeby (EiD 

 View more...



Comments






















Report "ObronaSGH"






Please fill this form, we will try to respond as soon as possible.


Your name




Email




Reason
-Select Reason-
Pornographic
Defamatory
Illegal/Unlawful
Spam
Other Terms Of Service Violation
File a copyright complaint





Description








Close
Submit















Share & Embed "ObronaSGH"





Please copy and paste this embed script to where you want to embed



Embed Script




Size (px)
750x600
750x500
600x500
600x400





URL










Close











About | 
Terms | 
Privacy | 
Copyright | 
Contact



 
 
 










Copyright ©2017 KUPDF Inc.








 SUPPORT KUPDF


We need your help! 


Thank you for interesting in our services. We are a non-profit group that run this website to share documents. We need your help to maintenance this website.

	
Donate

	
Sharing







To keep our site running, we need your help to cover our server cost (about $400/m), a small donation will help us a lot.





	
Share on Facebook

	
Share on Google+

	
Tweet

	
Pin it

	
Share on LinkedIn

	
Send email




Please help us to share our service with your friends.








No, thanks! Close the box.








